2° EDIGAO REVISADA E AMPLIADA

COPYWRITING

O SEGREDO DOS GRANDES EMPREENDEDORES
QUE VENDEM MILHOES NA INTERNET

1.Promessa
2.Apresentacao
3.Autoridade

4 .Problema

S.Esperanca

6.Historia

JORDAO FELIX



Introducao

Meu nome € Jordao Felix, tenho 40 anos, sou natural
do Rio de Janeiro e atualmente vivo em Sao Paulo.
Sou Empresario, Consultor em Marketing Digital,
Especialista em Vendas Online e Copywriter
Profissional. Também sou Fundador do Blog
Rentabilizacdo, e Autor do Curso Hotmart Experts,
Venda Perfeita e do E-Book Copywriting — O Guia
Para Vender Online.

Eu comecei a trabalhar através da Internet em 2006 e
desde entdo meu foco € compartilhar tudo que aprendi sobre técnicas e estratégias
eficientes para gerar receita online e ajudar o maior numero de pessoas
interessadas em Marketing.

N&o quero parecer prepotente, mas a verdade € que, eu sou um dos afiliados que
mais vende nas plataformas de comercializac&o de infoprodutos, sempre fico entre
0s maiores players e ja fui top afiliado em 10 lancamentos de produtos digitais.

Hoje gracas a Deus e a minha forca de vontade, vivo exclusivamente da renda de
varios negoécios online de sucesso, trabalho onde e quando eu quero, e sou muito
feliz por saber que fui e estou sendo responsavel pela mudanca de muitas vidas.

As informacdes compartilhadas neste e-book podem mudar literalmente o rumo da
sua vida dentro do marketing de afiliados, e Ihe gerar resultados inacreditaveis,
desde que vocé realmente ponha em pratica e ndo de lugar a procrastinagao.

A partir de agora, vocé vai aprender como usar as palavras para gerar mais trafego,
mais leads e mais vendas na internet, pois, o Copywriting € de fato o grande
responsavel por mais de 85% das decisdes de compras dos nossos clientes, por
ISS0, esta técnica merece a sua total atencéao.
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Copywriting

Copywriting € a técnica de criar textos com palavras estrategicamente escolhidas
com o objetivo de criar uma mensagem persuasiva capaz de despertar o interesse
em determinada audiéncia e incentivar a execucao de uma acao.

O Copywriting é o grande responsavel por 85% de todas as vendas no mundo, seja
na internet ou fora dela, independente do nicho de mercado ou produto que esteja
divulgando, logo, € sem davida o assunto mais importante na vida de qualquer
empreendedor.

Quando vocé tem conhecimento do Copywriting, de escrever/falar as palavras
certas para o publico-alvo certo, consegue influenciar as pessoas tomarem
decisdes/acOes que vocé deseja facilmente.

Um Copywriter profissional é capaz de criar headlines, textos e videos
extremamente persuasivos em alguns segundos, e conseguir uma taxa de
conversao absurdamente alta.

O foco do Copywriting € persuadir, ou seja, fazer com que a pessoa que esta lendo
o texto, assistindo o video, visualizando a imagem ou ouvindo o audio tome



determinada acéo que desejamos, como por exemplo, continuar lendo um texto até
o momento do call to action, fazer um cadastro em uma pagina de captura,
compartilhar o que publicamos, comprar o produto ou servico que promovemos,
entre varias acdes que desejamos que a pessoa faca naquele momento.

Copywriting também € comportamento, ou seja, as atitudes que tomamos
principalmente nas redes sociais, 0 que curtimos, comentamos e compartilhamos
com outras pessoas, mostra claramente o grau do nosso profissionalismo.

E através das nossas atitudes publicamente que conseguimos influenciar, fazer
com que as pessoas pensem, analisem determinadas situagcdes, e tomem decisdes
importantes em suas vidas, por isso, se vocé realmente pretende usar o
Copywriting no seu negocio, 0 primeiro passo e revisar seu comportamento.




Gatilho Mental

Gatilho mental ou atalho mental € uma técnica de persuasao que se relaciona com
aspectos instintivos, emocionais e sociais dos seres humanos.

E uma mensagem persuasiva que se conecta diretamente com a parte limbica do
cérebro das pessoas, que € o local responsavel pelas emocdes, onde 97% das
decisbes sao tomadas.

E através dos diversos gatilhos mentais e de abordagens para quebrar objecdes
gue afiliados e produtores profissionais e treinados conseguem gerar mais vendas.

Ao usar determinada palavra em um texto ou video, dentro de um contexto, vocé
faz florescer determinada emocéao no leitor / telespectador, logo, este gatilho mental
€ usado para se referir a atalhos para experiéncias passadas.



Exemplo:

Vocé também comete esse erro bobo no seu blog?

Se vocé tem um blog, provavelmente se perguntou: Qual erro? Ou, de que erro ele
esta falando?

E um exemplo do gatilho da curiosidade.

Se vocé nao tem um blog, o gatilho mental ndo funcionou, pois, ndo desperta o seu
interesse, a sua curiosidade para saber qual erro.

E por isso que o gatilho mental s6 funciona se estiver relacionado com experiéncias
da pessoa, ou seja, voceé precisa falar diretamente para determinado avatar.

Veja outro exemplo com mesclagem.

Este € 0o método de vendas mais usado por Ryan Deiss

Perceba que na frase acima contém dois gatilhos mentais ao mesmo tempo.

Qual método? (curiosidade)

Ryan Deiss! (autoridade)

Se vocé conhece o Ryan Deiss, o gatilho mental vai ativar a autoridade, assim
como a curiosidade, mas se vocé nao conhece nao vai adiantar o nome dele na
frase.



Robert B. Cialdini fala de pelo menos 6 gatilhos mentais em seu livro "Armas da
Persuaséo”, mas estimasse que existem mais de 100 gatilhos mentais que
podemos usar para vender qualquer produto / servigco que desejamos.

Eu vou listar os gatilhos mentais mais usados no marketing digital, e explicar como
vocé pode usa-los em seu projeto online para que possa gerar melhores resultados,
independente se vai usa-los em blogs, e-mails, slides, paginas de vendas ou

videos.



Reciprocidade:

O gatilho da reciprocidade é um dos mais importantes e definitivamente a base do
inbound marketing, isso porque o ser humano tem a tendéncia natural de retribuir
aquele que gera algum valor.

Gerar valor € muito facil, basta vocé fazer algo que tenha valor para alguém, ou
seja, se vocé conhece o seu publico-alvo, sabe de suas necessidades, fica muito
facil gerar valor.

Imagine que seu publico-alvo sdo pessoas que desejam aprender como criar um
blog, tem alguma dificuldade ou até mesmo experiéncias constrangedoras no
passado, vocé pode fazer algo para gerar valor em suas vidas.

Criar um tutorial ou gravar uma videoaula explicando passo a passo como criar um
blog, para muitos talvez ndo tenha nenhum valor, seja algo simples e facil de fazer,
mas para o seu publico-alvo que deseja aprender aquilo tem muito valor.

Exemplo:

Vocé pode usar este gatilho gerando algum valor na vida do seu avatar, ou seja,
oferecendo algo gratuito e importante que veja fazer seu avatar se sentir grato pela
sua acao, e figue com aquela sensacéo que deve algo a vocé agora.



Compromisso e Coeréncia:

O gatilho do Compromisso e Coeréncia tem como base estimular as pessoas a se
manterem compromissadas com algo, ou seja, sempre tentamos ser coerente com
NOSSOS pensamentos, crencgas, palavras e acoes, logo, a sociedade aceita melhor

os individuos que mantém sintonia entre o que falam e como agem.

Para usar o gatilho do compromisso e coeréncia vocé deve fazer com que seu lead
ou potenciais clientes tomem uma pequena acao acessivel, que seja consistente
com a acgao objetivo.

Exemplos com (encadeamento de sim): coeréncia

Vocé gostaria de aprender a vender mais na internet? (SIM!), sem a necessidade
de criar blogs, (SIM!) fazer antncios (SIM!) ou ter de esperar meses pelos
resultados? (SIM!!), Entéo assista este video e descubra como vender mais.

A partir do momento que vocé consegue varios “sim” mentalmente do lead,
automaticamente o deixa em um estado positivo e mais aberto a proposta do video
de vendas, possibilitando que ele de um grande sim na hora da oferta.

Exemplos com (compromisso publico): compromisso

Vocé pode usar esse gatilho até mesmo em um grupo, simplesmente induzindo o
comprometimento dos membros ao dizer: Quem aqui gostaria de aprender mais
sobre técnicas de persuasao para alavancar as vendas? Responda "Eu quero” nos
comentarios que depois vou editar a postagem e mostrar como.

Apos ver o monte de "Eu quero”, vocé edita a postagem, explica mais detalhes
sobre persuasao e faz a oferta de um curso sobre o0 assunto, aqueles que se



comprometeram publicamente, mesmo sem saber que se tratava de um curso tem
grande probabilidade de adquirir o produto.

Hoje em dia vocé pode usar esta técnica de forma automatizada no Facebook, pois,
meu amigo e parceiro Fabio Vasconcelos ensinou no Face Autoresponder como
usar uma ferramenta automatica para se comunicar com seu avatar através de uma
fanpage no Facebook, usar os gatilhos ou até mesmo criar um funil automatizado.

Quando vocé faz a pergunta no Facebook, seja na fanpage, perfil ou grupo, a
ferramenta entra em acdo mandando uma mensagem automatica através da pagina
de acordo com as respostas das pessoas na sua postagem.

O Face Autoresponder é de fato uma ferramenta maravilhosa que facilita muito a
nossa vida e nos faz ganhar tempo, pois, uma vez configurada ela se comunica
automaticamente com o avatar e faz a venda de acordo com as respostas.

Se vocé tem conhecimento sobre Copywriting, sabe usar os gatilhos e preparar as
mensagens automaticas para quebra de objecdes, vocé vai se assustar com 0s
resultados que vai conseguir gerar apenas com esta ferramenta automatica.


http://mon.net.br/p6lu
http://mon.net.br/p6lu

Aprovacao Social:

O gatilho da Aprovacao Social, basicamente se resume em: Se outras pessoas
estdo fazendo / aprovando determinada coisa, deve ser a coisa certa a ser feita.

Exemplos:

A qualquer momento vocé pode acessar 0 n0sso site e assistir os mais de 50
depoimentos dos nossos clientes e os que eles dizem sobre nosso produto/servico.

E por isso que os depoimentos sdo tdo importantes, pois, se antes de comprar
determinado produto ou servico, e tém centenas de pessoas dizendo que ele é
bom, eu me sinto mais confiante.

Vocé pode usar prints e videos de pessoas falando bem sobre vocé, ou seja,
elogiando ou agradecendo algo que vocé fez por ela, logo, € uma prova social para
encorajar outras pessoas a entrarem em contato com vocé ou até mesmo comprar
0 seu produto.



Afinidade:

A persuaséo esta vinculada com a capacidade de compreender o que a pessoa
pensa, e se comportar da maneira que ela se sinta bem, criando um vinculo de
afinidade, que facilitara o relacionamento entre ambas.

A partir do momento que a pessoa entende que vocé ja passou pelo que ela esta
passando neste momento, nao desistiu e teve sucesso, cria-se uma afinidade que
facilita a compra do seu produto.

Exemplos:

Eu ja passei por isso, também comecei do zero sem muito dinheiro para investir,
por isso, estou disponibilizando o curso por um preco bem acessivel para que vocé
possa fazer a sua inscricao e aprender tudo que eu aprendi todos esses anos.



Autoridade:

Para usar esse gatilho mental, vocé deve se posicionar como autoridade, alguém
gue realmente entende do assunto ou usar a autoridade de especialistas sobre o
gue vocé esta querendo vender.

Se vocé é iniciante e ainda nao criou autoridade suficiente no seu nicho de
mercado, pode usar a autoridade de outras pessoas para gerar um maior impacto
na sua mensagem e vender determinado produto ou servico.

Exemplos:

Este € o mesmo método utilizado por grandes nomes do marketing digital
americano, como por exemplo, Perry Belcher, Eben Pagan, Frank Kern e que pode
alavancar suas vendas.

Apoés eu comecar a usar a mesma estratégia usada por Ryan Deiss, meus
resultados simplesmente explodiram, por isso, acredito que vocé deveria conheceé-
la e testar no seu projeto.



Escassez:

O gatilho da escassez € um dos mais poderosos. Quando o lead néo esta
totalmente seguro sobre comprar o produto, a possibilidade de n&o poder mais
adquiri-lo o fara agir.

Exemplos Escassez de tempo:

Infelizmente vocé s6 tem até a meia noite para fazer a sua inscricdo, aproveitar esta
promocao e ganhar todos os bonus.

Exemplos Escassez de quantidade/vagas:

Amanha a partir das 10 horas, iremos abrir novas inscricdes para 0 curso, por isso,
figue atento ao nosso e-mail, pois, como as vagas sao limitadas, muitos
infelizmente ficardo de fora.

Exemplos Escassez de oferta:

A promocéao € valida até a meia noite de hoje, mas os bénus serédo apenas para 0s
20 primeiros alunos que fizerem a inscricdo, pois, s6 temos 20 licencas do plugin
Optimizepress.



Curiosidade:

O gatilho da curiosidade ativa um processo poderoso no cérebro, normalmente ele
abre uma janela de pensamento incompleto na pessoa, e nosso cerebro fica com
essa janela aberta até que a informacao que esteja faltando seja completada.

O gatilho da curiosidade torna-se ainda mais poderoso quando esta aliado a uma
polémica. Quando vocé afirma algo controverso, desperta o interesse das pessoas
imediatamente.

Exemplos:

A maioria dos afiliados sempre comete esse erro basico quando tentam vender
através do e-mail marketing.

A Unica maneira pouco conhecida no marketing digital capaz de vender mais
automatico do que o préprio e-mail marketing.



Ganancia.

O gatilho mental da ganancia esta automaticamente ligada ao gatilho da
curiosidade, mas € usado muito pouco, levando em consideracéo o tipo de
leads/prospectos capturados, ou seja, pessoas que querem ganhar muito dinheiro
em tempo Record.

Exemplos:

Esta técnica esta gerando para mim de 7 a 10 mil reais por semana.

Descubra como ganhar 10 mil reais nos primeiros 30 dias.



Exclusividade:

As pessoas gostam da sensacao de se sentirem especiais.

Quando agregamos o “VIP”, “somente para convidados”, coloca-se um degrau a
mais entre as pessoas “comuns e as especiais”.

Essa diferenca de tratamento é que faz com que alguém compre para poder sentir-
se com vantagens sobre outras “especiais’.

Exemplos:

O curso ainda nédo estéa disponivel para todos, apenas para vocé que esta na minha
lista VIP pode fazer a inscricao através desse link exclusivo antes do langamento
oficial.



Medo.

O gatilho mental do medo esta interligado ao gatilho da escassez, isso porque o
lead € movido pelo medo inconsciente de perder aquela oportunidade que talvez
nunca mais se repita para ele.

Exemplos:

Vocé sabe que, se nao fizer a sua inscricdo hoje, so tera outra oportunidade daqui
ha 6 meses, sem falar que, provavelmente o curso estara duas vezes mais caro no
segundo langamento.



Porque

O gatilho do Porqué/Motivo é usado para justificar o que vocé esta dizendo sobre
determinado assunto. Quando uma informacdo fica no ar, sem justificativa, vocé
enfraquece a copy e perde vendas.

Exemplos:

O e-mail marketing € a comunicac¢éo direta com o subconsciente, por isso, 0 uso do
Copywriting é determinante para 0 sucesso em uma campanha de e-mails.



Novidade:

O gatilho da novidade esta interligado com o gatilho da antecipacédo, quando vemos
uma novidade, liberamos mais dopamina, isso significa que associamos essa
novidade a recompensa e prazer.

Exemplos:

Este novo método de vendas é algo que vocé nunca ouviu falar no Brasil, mas ja
esta sendo usado pelos maiores empreendedores dos Estados Unidos.



Humildade:

O gatilho da humildade, que muitos conhecem como o gatilho da fraqueza, tem
como objetivo ndo levantar barreiras ou objec6es na mente do lead, fazendo
perceber que ele tem o poder da decisdo em suas maos e nao Voce.

Exemplos:

Se vocé quiser comprar, basta clicar no botao abaixo. Se n&o quiser, ndo tem
problema. Daqui ha 6 meses abriremos novamente esse treinamento e vocé podera
fazer a inscricao.

Se vocé acredita que esse curso vai te ajudar a vender mais e gerar pelo menos 5
mil por més praticando as estratégias que ensino, eu recomendo que clique no
botdo abaixo e faca sua inscricdo, mas se ainda existe alguma duavida, eu
recomendo que aguarde a proxima abertura, pois, ainda ndo é o seu momento.



Ceticismo:

Uma pessoa cética € aquela que nao acredita em quase nada, € sempre
desconfiada de tudo e de todos, por isso, para vender infoprodutos para pessoas
assim, precisamos usar o gatilho do ceticismo se igualando a mesma e mostrando
a transformacao.

Exemplos:

Parece muito bom para ser verdade, e eu também ficaria receoso se eu mesmo nao
tivesse experimentado a transformacéo que esse produto trouxe na minha vida,
veja 0 que aconteceu apos eu aplicar este método. (prova real).

Eu também né&o acreditaria caso eu nao tivesse visto milhares de pessoas
alcancando resultados extraordinarios com seus projetos seguindo o método do
CUrso, e eu ja comecei a gerar meus resultados assim que comecei a aplicar as
estratégias.



Antecipacao.

A Apple é uma empresa mestre em usar o gatilho da antecipacdo. Nao é a toa que
todo ano organiza um evento exclusivo para anunciar as novidades da empresa e
tem muito sucesso.

Para usar o gatilho da antecipacao, planeje o langamento do seu produto e comece
a fazer a publicidade, soltando informacdes ou dicas sobre ele, semanas ou meses
antes do langamento.

Exemplos:

Em breve vocé terd a oportunidade de aprender tudo que eu aprendi ao longo
desses 10 anos sobre técnicas e estratégias de vendas usando sequéncias com
funis de e-mail marketing.



Objecao

A objecéo é a razdo ou argumento apresentado em oposicdo a uma tese
previamente enunciada, ou seja, uma barreira mental que impedi a concretizagao
da venda, por isso, vocé precisa estar preparado para lidar com as diversas
objecdes do seu avatar e usar os gatilhos para contornar esta situagao.

Quando vocé conhece e sabe lidar com as objecdes, ja produz um e-mail
persuasivo matando as possiveis objecdes que podem surgir na mente do lead e
atrapalhar o fechamento da venda.

Abaixo eu vou apresentar as obje¢cdes mais comuns no marketing de afiliados e
mostrar como lidar com cada uma delas, para que vocé tenha sucesso com seu
projeto e consiga efetuar a venda.



4

E muito caro:

A objecéao “é muito caro” é uma das classicas, mas ela s6 aparece quando o lead
nao enxerga valor no produto, por isso, para que vocé feche a venda, sO precisa
valorizar o produto na abordagem, ou simplesmente usar alguns gatilhos mentais
para que o lead ndo enxergue o produto e sim a transformacéo.

Exemplos:

Eu sei que vocé quer economizar, mas eu fico me perguntando quanto vai lhe
custar ficar sem os beneficios que esse produto vai lhe trazer, quanto vocé podera
ganhar apos aplicar essas estratégias de vendas que eu estou ensinando passo a
passo.

Talvez o curso paregca um pouco caro, mas se vVocé fizer uma comparacao entre o
seu investimento, acrescido de todos os beneficios e economias que ele Ihe trard,
como por exemplo, os bdnus oferecidos gratuitamente que se vocé fosse comprar
separadamente precisaria investir R$ X reais, fica evidente que € um preco
extremamente baixo comparado a todas as vantagens.



Isso nao da certo:

Vocé pode mostrar e provar que deu certo com vocé (prova real), mostrar
depoimentos de outras pessoas (prova social) para provar que funciona com outras
pessoas também além de vocé.

Exemplos:

A partir do momento que eu comecei a aplicar essa estratégia no meu negadcio,
minhas vendas simplesmente explodiram e vocé pode ver todos 0s meus
resultados abaixo. (prova real).

No inicio eu até pensei que ndo daria certo (gatilho do ceticismo), mas depois que
vi 0s resultados do André, (prova social) que em poucas semanas comegou a
vender, eu comecei a aplicar em meu projeto e ja estou gerando alguns resultados,
como vocé pode perceber abaixo (prova real).



Isso ndao da certo para mim:

Vocé pode explorar as diversas dificuldades do lead, e fazé-lo entender que sim,
funciona até nas condicdes que ele se encontra, além de mostrar resultados de
outras pessoas, ndo apenas como prova social, mas para que o seu lead se
identifigue com a pessoa.

Exemplos:

Funciona mesmo que vocé seja timido, iniciante, alto, baixo, magro, gordo,
empregado, sem estudos, leigo, etc. Pegue todos os casos particulares e diga que
funciona para todos os perfis que de fato funcionam.

A estratégia funciona mesmo que vocé seja um iniciante e ndo entenda nada sobre
vendas, como por exemplo, o caso Daniel que comecou do zero, sem saber de
nada, aprendeu, aplicou as estratégias do curso hoje vive de vendas online. (Prova
social).



Nao confio no vendedor:

Se o produto é seu, vocé pode usar o gatilho da autoridade para falar de suas
conquistas, seus resultados, mostrar depoimentos etc., e se for um afiliado, pode
usar a autoridade do produtor, e se mostrar apenas um simples seguidor. (gatilho
da humildade.).

Exemplos:

Depois de dez anos trabalhando com infoprodutos, e ter ajudado mais de 100 mil
pessoas indiretamente, eu resolvi criar este treinamento online exclusivo para quem
deseja ir além, passar para o proximo nivel e conquistar independéncia financeira
também.

Como vocé percebeu no video anterior, Jordao Felix € um dos maiores Experts em
vender atraves do e-mail marketing, e ja ganhou quase 1 milhdo de reais com
infoprodutos, por isso, o Unico curso sobre estratégias de e-mails que eu
recomendo € o Venda Perfeita.



Nao vou conseguir implementar:

Vocé pode mostrar que sédo passos simples. Deixar claro como € a implementacéo,
gue o curso € online, que pode ser acessado a qualquer hora, quando o aluno
quiser. Falar do suporte presente e diferenciado sempre que o aluno tiver duvidas.
Mostrar que varias outras pessoas comuns ja conseguiram implementar. (Prova
social).

Exemplos:

E um passo a passo simples, que pode ser implementado por qualquer pessoa,
mesmo que nao tenha nenhum conhecimento com internet, como € o caso do
Miguel que... (Prova social).

Qualquer pessoa é capaz de colocar em pratica em algumas horas, apds assistir as
aulas, e mesmo que sinta alguma dificuldade, temos uma equipe de suporte 24
horas por dia, 7 dias por semana para retirar todas as suas duvidas e te ajudar no
gue for necessatrio.



Eu nunca ouvi falar disso:

E comum encontrar essa objec&o, principalmente se no seu funil estéo iniciantes
gue ainda precisam aprender muitas coisas sobre marketing de afiliado, por isso,
antes que vocé perca a venda por falta de informacdes, expliqgue ao lead porque ele
nunca ouviu fazer sobre a solucéo que vocé esta tentando vender a ele.

Exemplos:

Eu tenho certeza que vocé nunca ouviu falar dessa estratégia, pois, é algo muito
novo no Brasil, e usado somente pelos maiores Experts americanos do marketing
digital, por isso, quando vocé aplicar, sentira a diferenca nos seus resultados.

Durante muito tempo eu guardei essa técnica s6 para mim, e confesso que relutei
muito para trazer esse conhecimento a publico, por isso, aproveite esta
oportunidade de aprender algo que vai transformar seus resultados da agua para o
vinho.



Nao preciso disso agora:

Para quebrar essa objecé&o, vocé pode usar o gatilho da escassez, informando ao
lead que ele esta prestes a perder algo, criando a dor do arrependimento se ele nao
decidir entrar imediatamente.

Exemplos:

E importante salientar que s6 restam 7 vagas e elas poderéo ser preenchidas a
gualquer momento, por isso, para que vocé nao fique de fora, cligue no link abaixo
e faca sua inscricao agora.

O pior arrependimento € de algo que poderiamos ter feito, mas nao fizemos, por
ISSO, se vocé pretende viver exclusivamente das vendas dos produtos digitais,
precisa fazer a sua inscricdo agora mesmo, antes que o carrinho feche e vocé
perca a oportunidade.



Nao tenho dinheiro:

Geralmente essa objecdo aparece quando escolhemos o avatar errado ou néo
geramos valor suficiente no produto para ofertar.

Exemplos:

A solucao é filtrar melhor o publico-alvo, pessoas que tenham condi¢cdes de investir
no produto ou simplesmente gerar mais valor no produto adicionando bonus e
gerando escassez.

Considerando o resultado que vocé podera ter apds aprender e praticar esta
técnica de vendas, e todos os bénus que estdo sendo disponibilizado
gratuitamente, que somados passam de 2 mil reais, R$697,00 é um preco
extremamente baixo e vocé sabe disso. Sem mencionar que vocé ainda pode
parcelar em 12 vezes no cartao.



E se eu nao gostar:

Essa objecado aparece quando o lead ndo esta totalmente seguro e convencido do
gue quer, talvez por medo de perder dinheiro.

Exemplos:

A solucao pode ser, reforcar muitas vezes a garantia, falar varias vezes para que o
consumidor entenda pela repeticdo que vocé vai devolver o dinheiro, e que ele nado
corre nenhum risco.

Se vocé néo gostar do curso, seja la por qualquer motivo, é sé pedir o seu dinheiro
de volta, pois, vocé tem 30 dias de garantia para decidir se quer ou nao continuar
fazendo o treinamento.



Squeeze Page

A traducgao de “Squeeze Page” seria pagina de compressao, pagina de aperto, ou
algo assim. Entdo é uma pagina de compresséao de trafego. Simples assim!
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Uma squeeze page é uma pagina de captura de e-mails. E a porta de entrada de
seu funil de vendas, onde vocé ira transformar trafego gratuito ou pago em leads,
gue séo potenciais clientes.

Uma squeeze page pode ser uma pagina bem simples, com apenas uma imagem
de fundo e um formulario de captura de e-mails ou mesmo uma pagina com layout
bem diferenciado, também com um formulario de inscricéo.

O importante € que ela tenha um formulario de captura de e-mails, pois esse € seu
principal objetivo. Por experiéncia propria, as squeeze pages mais eficientes sdo as
gue tém o minimo possivel de informagdes, a fim de nao distrair a atencdo do
visitante para outra coisa que nao seja preencher seu e-mail e clicar no botéo.



Landing Page

A traducgao de “landing page” significa “pagina de aterrissagem”. Isso nada mais é
do que uma pagina onde o0s seus visitantes irdo aterrissar, ou seja, qualquer pagina
do seu site, que estiver online, estara disponivel para que qualquer visitante
aterrisse nelas.
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Qualquer pagina € uma landing page. Mas, nesse caso, o termo “landingpages” foi
adotado pelo pessoal do marketing digital citar as paginas para as quais vocé
direciona trafego.

Sim, uma landing page pode ser também uma squeeze Page.

Uma landing page € uma pagina de entrada no seu site. Por exemplo, vocé pode
ter um blog com centenas de paginas, e pode cria campanhas de Google Adwords
e Facebook Ads apontando para uma pagina especifica. Entdo essa € uma landing

page.



Headline

Headline é um substantivo do vocabulario Inglés, cujo sinbnimo é Titulo. Mas é
conhecida como Manchete. Portanto, uma headline é o titulo de um artigo, de um
anuncio, da pagina de captura, etc.
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A headline, assim como o corpo de uma sequéncia de e-mail ndo séao escritos de
gualquer jeito, pelo contrario, € montado de acordo com as palavras que ativam 0s
gatilhos mentais nos visitantes.

Exemplos:

O Que Ryan Deiss Pode Nos Ensinar Sobre E-mail Marketing
O Que: (curiosidade)

Ryan Deiss: (autoridade)



Ensinar: (beneficio)

E-mail Marketing: (problema)

Perceba que o foco da headline é atrair pessoas que desejam aprender mais sobre
e-mail marketing, logo, quem usa blog, minisite, Youtube como principal forma de
rentabilizardo néo é o publico-alvo, e sim intermediarios ao e-mail marketing.



Recompensa Digital

Recompensa digital € uma espécie de troca. E um presente que vocé da aos seus
potenciais clientes que chegam no seu site, blog, squeezepage, landingpage em
troca de dados importantes para 0 seu nhegocio, ha maioria das vezes o nome e e-
mail do visitante.

A SEQUENCIA DOS 3 EMAILS CAPAZ
DE DUPLICAR SUAS VENDAS ONLINE

Esta seqiliéncia foi projetada para fazer os seus leads comprarem quase que
imediatamente o que vocé esta promovendo através do email marketing.

Os 3 emails s3o sequencia genérica que pode ser usada para vender qualquer
coisa na internet, basta vocé editar e fazer a adaptagao para seu pablico-alvo.

A estratégia consiste em oferecer ao visitante de sua landing page (squeeze)
uma recompensa digital que pode ser um simples PDF como guia/ebook ou
palestrafvideo-aula, entre varios tipos de recompensa e em seguida ofertar o
Tripwire nos préximos 3 dias.

Se vocé nao sabe o que é um Tripwire, é um produto digital de grande valor
com preco insignificante, ou seja, pode ser um ebook sobre estratégias de
vendas que poderia ser vendido por R$97 reais, e vocé disponibiliza o mesmo
por apenas R$7 reais.

A maioria dos produtores tem um Tripwire que vocé podera usar, mas se no
seu nicho ndo encontrar um Tripwire, pode criar voc& mesmo um Tripwire e
disponibilizar em alguma plataforma de comercializagdo de infoprodutos como,
por exemplo, o Hotmart.

Eu mesmo uso um eBook como Tripwire para vender o curso, e se vocé ja
acompanha o meu trabalho, sabe que com essa estratégia eu ja ganhei mais
de 750 mil reais online.

E importante salientar que para usar esta sequencia de emails vendedores,
vocé ja deve possuir uma landing page (squeeze) oferecendo uma recompensa
digital coerente ao produto que vocé promove e fazer a oferta do Tripwire apos
capturar o email.

Se voce ainda nao sabe como criar landing page (squeeze) impactantes com

Uma recompensa digital pode ser um e-book, um acesso a area exclusiva de seu
site, conteddo gratuitos especifico, como por exemplo, video aula, audio books,
descontos, cursos, dentre outras coisas que agreguem valor ou gerem interesse
pelo seu produto.

O foco da recompensa digital, ou isca digital como alguns costumam chamar, é
despertar o interesse no visitante para que ele deixe o e-mail em troca do presente
(recompensa digital), entre no funil de vendas e no final compre o seu produto /
servico.



E-mail marketing

E-mail marketing € a utilizacdo do e-mail como ferramenta de marketing direto,
respeitando normas e procedimentos pré-definidos, analisando o retorno gerado
através de relatérios e analises graficas gerando campanhas cada vez mais
otimizadas.
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E a comunicacio direta com o subconsciente do lead, por isso, o uso do
Copywriting e os gatilhos mentais sdo fundamentais para o sucesso das
campanhas de vendas através do e-mail marketing.

O e-mail marketing efetivo comeca na pagina de captura, mesclando os gatilhos
mentais na headline, justamente para fazer a filtragem do avatar antes que o e-mail
dele seja capturado pelo sistema.

No final das contas, e-mail marketing se resume a entregar algo de valor para sua
audiéncia. Caso isso nao aconteca, sua mensagem ira rapidamente para lixeira.



Porém, é importante entender que entregar valor ndo esta necessariamente ligado
a fazer ofertas. Pelo contrario, se nao existir relacionamento ele simplesmente
falha.

A grande sacada do e-mail marketing € que, vocé consegue automatizar todo
processo, filtrando pessoas realmente interessadas no seu produto, usando uma
estratégia simples de follow-up, ou até mesmo técnicas avancadas de broadcast.



Follow-up

Follow-up, sequéncia automatica, autoresponder, autobots, sdo mensagens que
VOCé programa na sua ferramenta de e-mail marketing, como por exemplo, Aweber,
Mailchimp, Leadlovers, entre outras do género, para que sejam enviadas conforme
a sua vontade, ou seja, € vocé que determina o envio do e-mail.
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A grande sacada do follow-up € que, os e-mails sdo enviados automaticamente
conforme as pessoas vao entrando no funil, ou seja, se alguém entrar hoje na lista
recebe o primeiro e-mail programado por vocé, mas se outra pessoa entrar
amanha, ela também vai receber o primeiro e-mail, enquanto a pessoa que entrou
hoje recebera o segundo e-mail e assim sucessivamente.

Existem varias estratégias follow-up, seja para relacionamento, acompanhamento
ou venda de algum produto, ou seja, quem domina o e-mail marketing cria
sequéncias de e-mails automaticas de acordo com o comportamento dos leads e
consegue efetuar milhares de vendas como se fosse uma maquina automatica.



Broadcast

Broadcast nada mais € do que e-mails avulsos que vocé dispara para sua lista
inteira ou para uma parte dela que vocé deseja.
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Diferente do follow-up que sdo e-mails programados, e enviados no dia e hora para
cada lead de acordo com a entrada dele no funil, com a opc¢ao broadcast vocé
consegue enviar um Unico e-mail para todos os leads ao mesmo tempo ou até
programar este envio.

Assim como o follow-up, existem varias estratégias que podem ser usadas com o e-
mail broadcast para alavancar as vendas através do e-mail marketing, e isso, vocé
vai aprender neste mesmo livro.



Funil

O funil de vendas é a estratégia utilizada para entender o processo de compra do
cliente, desde 0 momento em que ele se da conta de que tem um problema, dor ou
necessidade, até tomar a decisdo de resolver comprando o produto ou servi¢o que
vocé promove, e durante o afunilamento, o lead passa por varios estagios.

A descoberta (topo do funil): ele se da conta de que tem um problema, dor ou
necessidade que deve ser resolvido.

A conscientizacao (meio do funil): ele descobre que o problema, dor ou
necessidade tem solucédo, mas ainda nao decidiu como resolver.

A decisao (fundo do funil): ele esta pronto para a compra e ja decidiu que vai
comprar o produto e resolver o problema, dor ou necessidade.

Entender esse processo permite que vocé acompanhe o comportamento do lead ao
longo do funil, e com isso, aprenda mais sobre ele, facilitando na hora da oferta.
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A ferramenta usada para funil e vendas também faz grande diferenca, como por
exemplo, a Leadlovers, que é capaz de automatiza o processo em quase 100% de
acordo com o comportamento dos leads dentro das maquinas e processo do funil.



Tripwire

O Tripwire € uma técnica de vendas muito famosa e utilizada nos EUA, mas foi
Frank Kern que fez uma adaptacéo extraordinaria alguns anos atras, capaz de
expandir de forma surpreendente as vendas online.
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Esta técnica de venda ainda € pouco conhecida no Brasil, mas alguns Experts ja
comecaram a utilizar em seus negaocios digitais, e seus resultados simplesmente
explodiram da noite para o dia.

A técnica € bem simples, mas seus resultados sé&o surpreendentes, pois, consiste
em criar um produto de alto valor e de preco insignificante, apenas para gerar
clientes ao inves de leads.

Exemplos:

Vocé pode criar um e-book e compartilhar o melhor da sua expertise, logo, esse
material poderia ser vendido facilmente por uns R$147 reais, mas vocé disponibiliza
0 mesmo por apenas R$14,90 reais.

E a chamada oferta irresistivel, material de alto valor e de preco insignificante, e
gue pode ser usado para alavancar a venda de outros produtos, pois, uma vez que
compraram de vocé e tiveram uma boa experiéncia com seu material, € muito mais
facil eles comprarem novamente do que pessoas que nunca compraram.

Se vocé ja tem um produto digital, pode pegar a melhor parte desse produto e
vende-lo como tripwire por um preco simbdlico. E a parte da venda também
conhecida como Front End, logo vocé podera oferecer o restante desse mesmo
produto como upsell.



Upsell

Upsell é uma segunda oferta no momento que a pessoa comprou o tripwire, ou
seja, vocé oferece o segundo produto de imediato na pagina de obrigado do
tripwire.
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Exemplos:

Imagine que vocé tem um curso online sobre anuncios no Facebook que custa
R$497 reais, pode simplesmente produzir um PDF explicando “Os 5 Melhores
Modelos de Anuncios Para Facebook” por apenas R$7 reais, e na pagina de
obrigado oferecer o restante do curso como (Upsell) que nada mais é do que o
restante do (Tripwire), mas a sacada é fazer uma oferta promocional e oferecer o
Upsell com um desconto para quem comprou o Tripwire, tipo, uns R$297 reais.

Segundo especialistas a dopamina (estimulante do sistema nervoso) é liberado na
primeira venda de baixo valor, desta forma facilmente seu cliente comprara pela
segunda vez (Upsell).



Call to Action

Em termos de marketing, call to action, ou (CTA), significa a “chamada para agao”
gue vocé deseja que a pessoa tome em determinadas situacdes, como por
exemplo, clicar em determinado link, fazer um cadastro ou até mesmo comprar.
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Exemplos:

e Cligue aqui para fazer o download imediatamente;
e Cadastra-se agora para receber o pdf gratuito;

e Comente abaixo e deixe sua opinido sobre isso;

e Faca sua inscricdo agora clicando neste link;

e Se inscreva no canal para assistir mais videos;

e Teste o produto de graca e decida depois;

e Peca 0 seu exemplar agora antes que acabe;



Taxa de Conversao

A taxa de conversdo é a métrica utilizada para analisar os resultados alcancados
com campanhas e estratégias de marketing. Neste sentido, a taxa de converséo
pode ser o fechamento da venda, o cadastro na squeeze page, a abertura de um e-
mail, os cliques entre varias outras coisas.
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Através da taxa de conversao, é possivel monitorar o desempenho do seu negdcio
e os resultados obtidos, inclusive apontando quais estratégias tém sido eficazes
para a geracao trafego, leads e de vendas.

Para encontrar um resultado preciso, é necessario fazer um calculo simples, porém
eficiente. A taxa de conversdo, nada mais € do que o resultado da divisao do
namero de leads pelo niumero de conversao multiplicado por cem. Supondo que
vocé tenha capturado 10 mil leads em um més e fez 200 vendas neste periodo, a
sua taxa de converséo sera de 2%. 200/10.000 x 100 = 2%.



Estratégia de Marketing

Provavelmente vocé ja entendeu que, usando algumas palavras dentro de um
contexto, consegue atrair determinado avatar, que esteja em determinado time de
compra e vender muito rapido, sem a necessidade de fazer todo aquele trabalho de
marketing.

Se vocé ainda néo sabe que trabalho é feito dentro de uma estratégia de marketing,
eu vou mostrar abaixo.

e Atrair visitantes de varios canais;

e Converter os visitantes em leads;

e Se relacionar em curto, médio e longo prazo;
e Transformar os leads em clientes;

e Analisar os processos e melhorar;

A grande sacada para vender rapido usando as técnicas de Copywriting € criar uma
comunicacao assertiva e exclusiva para o ultimo momento do avatar.

Veja alguns momentos do avatar:

e Descoberta de algo;

e Aprendizado sobre este algo;

e Reconhecimento do problema,;

e Consideracédo da solucao disponivel;
e Avaliacao do produto e compra;

Quando vocé direciona a sua comunicacao para o ultimo momento do avatar, seja
através de minisite, artigo no blog, post em fanpage, um e-mail para a lista, um
anuncio no Facebook ou em qualquer outro tipo de midia, a venda acontece quase
gue instantaneamente.



Vocé conseguiu compreender como é relativamente facil vender todos os dias na
internet, desde que vocé saiba usar o Copywriting e direciona a sua comunicacao
para o momento final do avatar?

Muitos me perguntam como eu consigo vender todos os dias, mas nao existe
segredo e sim uma técnica relativamente simples que estou explicando neste E-
Book para vender mais rapido usando as palavras certas para a pessoa certa.

E importante salientar que, mesmo a porcentagem sendo muito pequena, algo em
torno de 5% das pessoas que estdo no ultimo momento, sdo milhdes de pessoas,
logo, vale muito a pena voceé investir nesta estratégia que eu uso.

A porcentagem do primeiro momento € extremamente grande, onde existem bilhdes
de pessoas, logo, vocé também deve usar esta estratégia, mas sabendo que seus
resultados podem demorar meses ou até anos para chegar.



Estrutura vendas

Quebrar padréo, fazer diferente

Objetivo: Tirar o leitor do estado mental que ele se encontra e capturar sua atencao
para a apresentacéo do conteudo.

Exemplo:

Titulo:

Formula Negdcio Online: As verdades que ninguém diz sobre este curso por medo,
frustracdo ou vergonha.

Descricéo:

Este conteudo completo e imparcial sobre o formula negdcio online € o artigo mais
verdadeiro e importante que vocé vai ler na internet. CUIDADO! Muitas coisas
negativas foram reveladas.

Perceba que no titulo e na descri¢cdo existe uma quebra de padréo, algo que
afiliados do curso néo fazem, algo diferente que as pessoas nao estao
acostumadas a ler em relac&o ao curso.

Explorar desejos do avatar

Objetivo: Direcionar a mente do avatar para os resultados que ele quer alcancar.
Crie uma imagem do desejo realizado.



Exemplo:

Vocé alguma vez se imaginou fazendo vendas todos os dias, sem fazer muito
esfor¢co e ganhando mais dinheiro do que vocé ganha hoje na internet?

Alimente a dor do avatar

Objetivo: Conscientizar o leitor do seu problema, pois, se ele esta lendo seu artigo,
mostra que ele ja tentou e fracassou antes.

Eu tenho certeza que vocé deseja isso para sua vida, pois, esta ndo é a primeira
vez gque voceé ler um artigo sobre como vender todos os dias na internet e ganhar
mais dinheiro online.

Faca a promessa

Objetivo: Mostrar para o leitor que o artigo de conversao contém aquilo que ele
mais deseja, ou seja, 0 maior beneficio do produto.

Exemplo:

Entéo, leia este artigo na integra e voceé ira aprender de uma vez por todas, como
vender todos os dias na internet, sem a necessidade de fazer grandes
investimentos em cursos, mesmo que vVocé seja totalmente leigo sobre estratégias
de vendas.

Neste ponto do artigo de conversao, eu costumo adicionar o maior beneficio
seguido das duas maiores objecbes do meu avatar.



Jornada do Heroi

Objetivo: Gerar conexao e identificacdo com o avatar fazendo-o entrar na histéria
até o ponto de transicao (call to action).

Exemplos:

Mostre autoridade

Meu nome € Jordao Felix e hoje eu sou especialista em copywriting e vendas
online, mas nem sempre foi assim, alguns anos atras eu era um simples vigilante.

Compartilne o drama

Eu dentro de uma guarita, sozinho, sentado em uma cadeira velha, desmotivado,
triste e pensando como pagaria o aluguel aquele més, pois, o dono da casa nao iria
mais aceitar os alugueis atrasados. (a pior época da minha vida).

Mostre esperanca

Como vocé pode perceber, apenas alguns anos atras, eu estava literalmente na
miséria, pois, ganhava R$ 647 reais por més que mal dava para sobreviver com
minha familia.

Ponto de Virada

Um dia navegando pela internet, eu li alguns anuncios que diziam que, muitas
pessoas estavam largando seus empregos e trabalhando atraves da internet.



A decisao importante

Eu precisava fazer algo para ganhar mais dinheiro, e passar mais tempo com a
minha familia, entdo com muito medo eu tomei a decisao de tentar ganhar dinheiro
na internet.

Caminho de batalhas

Existe muita informacéo equivocada e mitos na internet. E eu acabei sofrendo muito
batendo a cabeca, perdendo muito tempo tentando encontrar uma solugao para
iniciar com pouco dinheiro.

Eu tentei ganhar dinheiro com Google Adsense usando blogs gratuitos no Blogger.
E isso ndo funcionou como o esperado. Na verdade so perdi tempo com esses
blogs.

Entdo, eu tentei ganhar dinheiro com varios programas de afiliados, como por
exemplo, Lomadee, Netaffiliation, Adsense, entre outros e foi um pouco melhor,
mas ainda ndo era o que eu queria, pois, o dinheiro s6 dava para manter o site
online.

Foi quando finalmente conheci a Hotmart e tentei ganhar dinheiro com infoprodutos
e dessa vez funcionou, porque eu conseguia fazer uma ou duas vendas por
semana e ganhar um pouco mais.

Identifique o problema

Eu estava fracassando, ganhando uma mixaria na internet e por anos, eu tinha
aprendido que precisava divulgar muito para vender e entdo eu descobri que isso
nao era verdade.



O inimigo em comum

O problema real € a ilusédo de quanto mais divulgar os infoprodutos, mais se vende
na internet, ou seja, a maioria dos amadores ensinam comecar divulgando para
todos os lados, mas isso ndo é divulgacao, na verdade, chama-se spam.

Eles sdo os responsaveis por essa grande mentira que me impedia de alavancar o
meu negaocio, vender muito na internet, ganhar mais dinheiro e ter sucesso de
verdade com meu projeto online.

Crescimento rapido

Depois que descobri que nao existe conversao sem persuasao, e que 0 copywriting
€ o verdadeiro segredo das vendas, foi quando eu comecei a vender todos os dias
e ganhar mais dinheiro.

Estudos de casos

E esta técnica poderosa de vendas néo funciona somente no meu negécio, pelo
contrario. D& uma olhada nos resultados do Thiago Wendel, depois que ele
comecou aplicar o poder do Copywriting no seu negdécio.

“‘Depois que conheci o e-book Copywriting, mudou todo conceito que eu tinha sobre
copy e imediatamente comecei a gerar melhores resultados. Thiago Wendel.”

Apresente o produto

O E-Book Copywriting faz o processo de vendas ficar muito mais facil e rapido.
Geralmente eu fazia 2 vendas por semana, e hoje depois de aplicar o Copywriting
no meu negocio, eu consigo vender em menos de uma hora até com um post no
Facebook.



Mostre o maior beneficio

Aplicando o Copywriting no seu negadcio, vocé vai conseguir vender em alguns dias,
entao, Ihe sobrara muito mais tempo para criar novos projetos e multiplicar sua
receita online de forma simples e profissional.

Mostre as provas sociais

N&o leve somente minha palavra em consideracdo. Aqui esta o que outros afiliados
gue ja possuem o E-Book Copywriting estédo dizendo desta nova experiéncia em
seus negocios:

“O E-Book Copywriting veio para transformar qualquer projeto. Eu usei as técnicas
na minha fanpage, e em apenas 3 dias eu realizei 21 vendas.” ~ Magali Duarte.

“Eu estava com dificuldade de gerar trafego e baixa converséo, e depois de aplicar
as técnicas do E-Book Copywriting, eu consigo gerar mais trafego, capturar mais
leads e convencer eles a comprar.” ~ Mateus Victor.

“Fiz um post na fanpage e em seguida recebi um e-mail informando que foi gerado
um boleto. ApGs adquirir o E-Book Copywriting eu realizei muitas vendas como
nunca tinha realizado antes. ” ~ Teresa Tavares.

“O E-Book Copywriting foi um divisor de aguas no meu negaocio, eu comecei a
vender muito mais depois que comecei a entender o que € Copywriting, € como
usa-lo a favor do nosso negdcio.” ~ Fabio Canals.



Faca a oferta discreta

Seria impossivel adicionar todos os depoimentos aqui, pois, s6 na area de clientes
no Hotmart tem mais de 500 depoimentos, por isso, eu adicionei algumas dezenas
de depoimentos em videos, e se vocé quiser assistir, basta clicar no link abaixo.

Para assistir todos os depoimentos, CLIQUE AQUI

Apresente outros beneficios

Como vender em menos de 24 horas sem investir em absolutamente nada, mesmo
gue vocé nunca tenha feito um curso online ou possua um projeto na internet.

Como criar uma sequéncia logica de apenas 3 e-mails poderosos e vender em
menos de 7 dias usando o poder dos gatilhos metais, mesmo com uma lista
extremamente pequena.

Como usar palavras magicas, poderosas e criar headlines impactantes, capturar
centenas de contatos por dia e vender automaticamente através do e-mail
marketing.

Bonus agregando valor

E isso néo é tudo, ainda vem junto com o E-Book Copywriting 3 bénus sensacionais
gue juntos ja valem mais que o seu pequeno investimento hoje.

Primeiro vocé recebe de bonus o E-Book Hotmart Experts que custa R$97,00 e vai
ser seu de graca. E ganha ainda o acesso a nossa comunidade de Experts no
Facebook, um grupo fechado e exclusivo aos amantes do Copywriting e afiliados.



Crie um preco falso

O preco do E-Book Copywriting deveria ser de R$ 147,00, porque além de vocé
aprender o verdadeiro segredo das vendas, eu tenho certeza que aplicando o
Copywriting no seu negocio ira ganhar 100 vezes este valor com as técnicas de
persuasao.

Revele o0 preco verdadeiro

Hoje o E-Book Copywriting ndo vai custar R$ 147,00, na verdade nem perto disso.
Vocé so vai investir apenas R$ 76,00. Isso mesmo, apenas R$ 76,00 para aprender
como vender todos os dias na internet e se tornar um empreendedor de sucesso.

Faca a chamada para acéo

Clique no link abaixo cadastre seu e-mail e confirme o pagamento do seu pedido
por apenas R$ 76,00 agora mesmo e voceé recebera o link para download
imediatamente.

Para adquirir o e-book Copywriting, CLIQUE AQUI

Fale da garantia

Se vocé simplesmente ndo amar este e-book e comecar a vender muito na internet
usando as técnicas que ensinei, eu devolvo 0 seu pequeno investimento e vocé
ainda podera ficar com o E-Book sem nenhum problema, pois, vocé tem 7 dias de
garantia.



Reforce os beneficios

Lembrando que, vocé recebera no seu e-mail o E-Book que ensina passo a passo
como usar o poder do Copywriting para vender todos os dias na internet e ainda de
bonus o meu E-Book Hotmart Experts que € um dos Best Sellers do Hotmart, O
melhor plugin de captura e o tema Premium mais usado pelos afiliados
profissionais.

Crie uma escassez

E importante salientar que, como a repercussdo do E-Book Copywriting esta sendo
internacional, eu ndo sei por quanto tempo vou manter este preco simbdlico, por
ISS0, aproveite esta promocéo de langcamento e adquira agora mesmo.

Visualizagao do futuro

Imagine como seria a sensag¢ao apos criar um unico artigo no seu blog e com
apenas algumas visitas gerar varias vendas usando o poder do Copywriting ou
simplesmente um post no seu perfil do Facebook e receber varias mensagens de
venda realizada apds algumas horas.

Chamada para acao final

Entdo cliqgue no link abaixo e vocé sera redirecionado para uma pagina de
pagamento segura. Depois que vocé colocar seusdados de pagamento vocé
podera fazer o download do E-Book Copywriting. Tudo automatico, simples, facil e
seguro.

Para adquirir o e-book Copywriting, CLIQUE AQUI



Como vocé pode perceber, este foi um exemplo de estrutura de carta de vendas,
mas vocé pode adaptar e criar artigos para conversao em blogs, sites e minisites,
pois, € algo extremamente facil.

O que eu estou compartilhando com vocé neste E-Book é de extrema importancia,
pois, Sao técnicas que eu mesmo uso todos os dias em meus projetos online para
aumentar a conversdo em vendas, e vocé pode fazer o mesmo.



Momento do Avatar

Primeiro momento:

A pessoa ja sabe o que quer, e esta procurando aguele produto, vocé so precisa
dizer para ela, comprar, mas de uma maneira que motive esta pessoa a agir
naguele momento através da sua copy.

Exemplo:

Hoje sai de casa para comprar um iphone, mas quando cheguei na loja desisti do
iphone e comprei um moto g4 plus, pois, além dele ser lindo, cheio de novas
funcionalidades, com tela de 5.5 do mesmo tamanho do iphone, ainda custa 3
vezes mais barato.

Além do aparelho ser lindo e cheio de novas funcionalidades, na fast shop que foi a
loja que comprei, € mais barato do que em outras lojas, e se vocé pagar a vista,
ainda ganha 10% de desconto no boleto bancério.

Se vocé deseja um moto g4 plus, este € 0 momento para vocé aproveitar esta
oferta limitada da fast shop e garantir o seu antes que acabe no estoque. Corre que
s6 tem 100 pecgas!

Link da promocéo: AQUI

Esta € uma copy simples de venda para o avatar final, ou seja, aguela pessoa que
estd no momento da compra, decidida a comprar o produto, mas mesmo assim,
VOCE precisa usar o Copywriting, e os gatilhos mentais.



Esse tipo de copy funciona perfeitamente nesse tipo de avatar, e vocé nao precisa
de mais nada além de um perfil no Facebook para efetuar a venda, sem
complexidade, sem blog, sem lista, sem nada.

Se vocé tentar capturar este contato, ou criar um artigo de 3 mil palavras em um
blog, certamente ele nédo vai ler, ndo vai deixar o e-mail e também n&o vai comprar,
pois, VOcé so precisa ser rapido e certeiro para fechar a venda com a pessoa que
guer o produto. Simples assim!

Um minisite optimizado, é suficiente para fechar a venda.

Segundo momento:

Agora, existe o segundo momento do avatar, que € a pessoa que ja conhece 0
produto, sabe que precisa dele, mas fica procrastinando, pensando, se vai ou nao
comprar hoje.

Para este segundo momento do avatar, a copy citada acima, raramente vai
funciona, pode até gerar uma ou duas vendas, mas vocé nao vai conseguir tirar o
avatar da zona de conforto.

Para esse segundo momento do avatar, vocé precisa forcar a copy, ser um pouco
mais agressivo, e para tirar o avatar da zona de conforto que ele se encontra, vocé
precisa gerar mais valor na sua copy e fazer o avatar despertar do sono eterno.

Talvez gravando um video e mostrando todos os recursos e beneficios do produto,
fazendo o avatar se imaginar usando aquele produto e desfrutando de tudo que ele
pode oferecer.

Mostrando pessoas usando o produto, dizendo que ele € bom, que valeu a pena ter
adquirido o produto para gerar uma aceitacao social.



Esse tipo de oferta ndo é rapida, e provavelmente o avatar ndo compre na hora ou
no mesmo dia, mas a sacada é despertar o desejo no avatar, e depois leva-lo para
a primeira copy.

Um video no Youtube ou Facebook com este tipo de contetdo, e depois
redirecionando o avatar para a copy, é suficiente para efetuar a venda.

Terceiro momento:

E por ultimo, existe o terceiro momento do avatar, que € aquela pessoa que precisa
daquele produto, mas ainda ndo percebeu que precisa, e que aquele produto sera
fundamental na vida dela.

Por exemplo, muitos afiliados acham que Copywriting € apenas mais uma técnica
gue juntamos a um projeto e outros afiliados nem sabem que esta técnica existe,
muito menos que ela é responsavel por 85% de todas as vendas no mundo.

Para esse terceiro momento, nem o video, nem a copy vai adiantar, pois, mesmo
que vocé ofereca 0 moto g4 plus por R$ 500 reais, se ela ndo sabe que precisa,
nao vai ver valor naquele produto e ndo vai comprar de forma alguma.

Para vender para esse tipo de avatar, que ainda ndo sabe que precisa daquele
produto, é necessario vocé explorar o problema que ele tem, e fazé-lo perceber
este problema, ou seja, se ele usa um desses smartphone com android atrasado,
tipo, 4 ou 5, limita ele a usar recursos e novas tecnologias.

Entdo, a copy para este tipo de avatar € educativa, explicando os problemas e as
dificuldades que o avatar tem por usar um desses smartphones fraquinhos,
atrasados e com poucos recursos.



Em seguida, mostra o video do moto g4 plus para o avatar entender o problema
gue tem, que existe solucao, que existe outras pessoas que tem ou tiveram o
mesmo problema e estdo resolvendo com a aquisicdo do novo aparelho e por
ultimo, envia-lo para a copy nimero 1, pois, ele estard no momento de deciséo.

Eu exemplifiguei como vender todos os dias na internet um produto fisico, mas a
comunicacao persuasiva serve para qualquer tipo de produto, seja fisico ou digital,
basta vocé saber qual é o produto que esta vendendo, e desenvolver a copy de
acordo com o momento do avatar.

Entenda que locais como blog, Youtube, e-mails, anuncios séo irrelevantes quando
0 assunto € venda, pois, 0 que vai realmente fazer a diferenca € a copy.

Vocé percebeu gque, o Unico requisito que realmente importa para ganhar dinheiro
na internet € conhecer a dores, desejos e obje¢cdes do avatar e saber usar a
comunicacao assertiva para conectar e converter em vendas?

O que vocé vende? Para quem vocé vende? A sua copy esta sendo desenvolvida
para qual momento do seu avatar? Quais gatilhos mentais e sentimentos vocé esta
explorando no avatar com a sua copy? Sao perguntas que sO vocé pode responder.

Muitas pessoas me perguntam como saber o momento exato do avatar, e existem
varias formas de sabermos disso, comecando pela nossa propria comunicagao, ou
seja, atraindo apenas pessoas que estdo em determinado momento.

E a sua comunicagao persuasiva, ou seja, o Copywriting que vocé esta usando nos
canais digitais que vai atrair o avatar do seu produto e 0 momento que ele se
encontra, pois, se vocé criar um minisite e falar exclusivamente para o terceiro
momento do avatar, é obvio que vai atrair apenas pessoas que estdo procurando.

Imagine que vocé é afiliado do E-Book Copywriting, e quer atrair pessoas que ja
ouviram falar do E-Book, estdo vendo os videos depoimentos, prints e a grande
repercussao que ele esta causando na internet nos ultimos meses.



O avatar ja decidiu mentalmente comprar, e digita no Google:

O E-Book Copywriting do Jord&o Felix funciona? E bom? Vale & pena? Etc...

Se vocé tiver um minisite dizendo que vocé comprou E-Book Copywriting, gostou,
aplicou as técnicas de Copywriting que ele contém e gerou resultados satisfatorios,
guando esse avatar chegar no seu minisite a venda sera instantaneamente.

Agora, imagine que vocé cria um post na sua Fanpage assim:

Este artigo é a prova definitiva que o E-Book Copywriting do Jordao Felix é 10
vezes melhor do que muitos cursos caros de marketing digital que sé&o vendidos na
internet.

Entenda de uma vez por todas porgue vocé precisa ler este E-Book o mais rapido
possivel, se realmente vocé deseja aprender como vender todos os dias na internet
com mais facilidade.

Link do artigo:

Este avatar sabe que precisa aprender Copywriting para vender mais, sabe que tem
centenas de afiliados gerando resultados usando as técnicas que aprenderam no E-
Book Copywriting, mas esta indeciso, no entanto, quase passando o cartdo para
adquirir também este conhecimento exclusivo e que muitos ja adquiriram.

Quando ele ler o seu post, ou video matando algumas objec¢des, provando que as
estratégias do E-Book Copywriting realmente séo boas e funcionam, gerando valor
no produto, € tudo que o avatar queria saber para decidir comprar.



Agora, se o afiliado ainda ndo sabe que precisa do Copywriting para vender, ou
nem sabe o que significa Copywriting, vocé vai atrair ele usando uma comunicacao
persuasiva em qualquer lugar, educa-lo, mostrar que existe algo maior do que criar
blog, fazer videos e anuncios, e depois joga-lo para um video e a copy principal.

Vocé pode simplesmente atrair este avatar com uma headline assim:

Especialista em vendas ensina como vender todos os dias na internet usando a
Unica técnica simples e usada por grandes empreendedores do marketing digital,
mas que quase ninguém compartilha no Brasil.

Se o avatar é um afiliado que ndo vende bem e deseja aprender como vender todos
os dias na internet, ele sera atraindo pela manchete, logo, vocé s6 precisa mostrar
para ele que existe uma técnica capaz de multiplicar as vendas nha internet em
guestdo de dias, que muitas pessoas estdo usando e vendendo muito.

Vocé atraiu a atencado do avatar com uma headline, um post, anuncios ou video, e a
partir desse ponto, vai educa-lo, informa-lo sobre o poder do Copywriting e executar
0 processo da venda até ele entender que tem um problema, que precisa resolver
este problema e que existe uma solucéo, ou seja, aprender Copywriting.

Eu fiz isto neste video: https://voutu.be/KXI6rL6YOdY

E vocé que atrai 0 avatar que esta em determinado momento para comprar o
produto, e a Unica maneira de fazer isso € usando a comunicacao assertiva, que
fala diretamente com aquele momento do avatar.

Vocé também pode usar um funil de vendas através do E-mail Marketing e
segmentar o avatar de acordo com seu comportamento no funil e ir fazendo a oferta
disfarcadamente em todos os e-mails enviados para seu lead.


https://youtu.be/KXI6rL6Y0dY
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Headlines estratégicas

Agora eu vou mostrar como devemos montar nossas headlines de forma
estratégica para capturar pessoas interessadas no que temos a compatrtilhar,
fazendo o filtro necessario para descartar curiosos e consequentemente vender
mais facil com e-mail marketing.

A primeira coisa a fazer € escolher as palavras que serédo usadas na sua headline,
ou seja, filtrar as palavras usadas pelo seu publico-alvo e separar as boas das
ruins, assim como acrescentar os gatilhos mentais e quebras de objecdes.

Vamos imaginar que seu publico-alvo séo pessoas que desejam emagrecer, e VOcé
precisa vender um curso, logo, vocé vai trabalhar com as palavras que fazem parte
desse universo.

Ok, Jordao, mas como encontrar as palavras mais usadas por este grupo de
pessoas que desejam emagrecer? Simples!

Se vocé entrar em um desses grupos sobre dietas, fithess, e olhar os comentarios,
eu tenho certeza que vai encontrar centenas de palavras boas e ruins que sdo mais
usadas por esse grupo de pessoas.

Vocé pode até fazer uma peguena pesquisa em sites e blogs que falam sobre esse
assunto, e selecionar as palavras mais usadas.

Depois de ter listado umas 30 palavras, vocé pode comecar a filtrar as mais fortes,
gue soam melhor, carregam mais emocao.

Para exemplificar neste e-book, eu fiz uma pesquisa rapida no Google, que me
enviou para um blog sobre este assunto, e nos primeiros comentarios eu ja
consegui pegar 35 palavras-chaves.



Exemplos:

Emagrecer, engordar, comer, diminuir, perder, aumentar, fraco, forte, bonito, secar,
dieta, sopa, sexy, problema, exercicio, rapido, saude, dificil, academia, ruim,
cardapio, peso, desespero, semana, metabolismo, barriga, suco, salada, dias,
remédio, turbinar, sarado, balanca, saudavel, agradavel.

S6 de olharmos essas palavras, ja podemos separar as boas das ruins, que soam
melhor, mais agradavel, mais forte, etc.

Exemplos:

Palavras Boas:

Queimar, diminuir, perder, forte, bonito, secar, sexy, rapido, saude, masculos, suco,
turbinar, sarado, saudavel, agradavel.

Palavras Ruins:

Engordar, comer, aumentar, fraco, dieta, sopa, problema, exercicio, dificil,
academia, ruim, cardapio, peso, desespero, semana, metabolismo, barriga, salada,
dias, remédio, balanca.

Uma vez que vocé ja tem a relacdo das palavras boas e ruins mais usadas pelo seu
publico-alvo, so6 falta adicionar as palavras magicas do copywriting para montar
headlines impactantes.

Abaixo eu vou listar as 120 palavras mais impactantes e que devem ser sempre
usadas n&o apenas nas headlines, mas em qualquer comunicacao persuasiva, seja
ela em texto ou video.

Palavras magicas:



Formas, Oferta, Desconto, Hoje, Garanta, Conseguir, Adquirir, Alcancar, Conhecer,
Maravilhoso, Unico, Novo, Absoluto, Profissional, Segredo, Garantido, Ousado,
Especial, Pioneiro, Testado, Destino, Vitalicio, Forte, Maior, Imediato, Genuino,
Expert, Limitado, llustre, Marcante, Simples, Apenas, Somente, Original,
Verdadeiro, Garantia, Comprovado, Seguro, Limitado, Vocé, Seu, Mais, Primeiro,
Nés, Grupo, Seleto, Também, Dicas, Energia, Verdade, Poderoso, Completo,
Chance, Raro, Acessivel, Exclusivo, Qualidade, Valioso, Superior, Gigantesco,
Como, Atrativo, Fascinante, Illimitado, Compromisso, Confiavel, Aprovado,
Formidavel, Fundamental, Descoberta, Lucrativo, Inovador, Perspectiva, Tremendo,
Lancamento, Habilidade, Luxo, Incondicional, Melhor, Oportuno, Sagaz,
Prosperidade, Enorme, Riqueza, Seguranca, Crescimento, Oportunidade,
Rapidamente, Surpreendente, Revolucionario, Monumental, Milagre, Sensacional,
Magica, Agora, Rapido, Provado, Ultimo, Recente, Facil, Recompensa, Importante,
Fortuna, Urgente, Auténtico, Simples, Surpresa, Encantado, Emocionante, Valor,
Revelado, Extraordinario, Multiplique, Maneiras, Caminhos, Sensacional, Pratico,
Super, Excelente, Confidencial, Prioridade, Gratuito.

Agora que ja sabemos quais sao as palavras boas e ruins do publico-alvo, e as
palavras magicas que devemos adicionar em nossas headlines, s6 precisamos
adicionar o beneficio e montar as manchetes e falar diretamente com o avatar.

Exemplos com Listas:

3 Maneiras Para Perder 5 Kg em Apenas 1 Semana
Palavra Magica: Maneiras

Palavra Boa: Perder

Palavra Ruim: Semana

Beneficio: Perder 5 Kg

Exemplos com Como:



Como Perder Barriga Sem Frequentar Academia

Palavra Magica: Como
Palavra Boa: Perder
Palavra Ruim: Barriga/Academia

Beneficio: Perder Barriga

Exemplos com Aprenda:

Aprenda Secar Barriga Sem Fazer Exercicios Dolorosos

Palavra Magica: Aprenda

Palavra Boa: Secar

Palavra Ruim: Barriga/Exercicios

Beneficio: Secar Barriga

Exemplos com Adquirir:

5 Exercicios Simples Para Adquirir Musculos na Barriga

Palavra Magica: Simples/Adquirir

Palavra Boa: Musculos

Palavra Ruim: Barriga/Exercicios

Beneficio: Adquirir Masculos

Se vocé desejar, também pode fazer mesclagem entre as palavras e testar a
eficacia da sua headline.



Exemplos:

Aprenda 3 Exercicios Simples Para Secar Barriga, Adquirir Musculos e Se
Tornar Uma Pessoa Mais Bonita e Atraente

Palavra Magica: Aprenda/Simples/Adquirir/Mais
Palavra Boa: Secar/Musculos/Bonita/Atraente
Palavra Ruim: Exercicios/Barriga/

Beneficio: Perder Barrica, Ficar Bonito e Atraente

Como vocé pode perceber nesses exemplos, é possivel criar headlines simples,
mas eficaz, filtrando as palavras certas para capturar o avatar correto e gerar
melhores resultados nas campanhas de e-mail marketing.

Quando vocé oferece um beneficio que ndo € necessario frequentar academias,
esta filtrando as pessoas que passam horas na academia e atraindo apenas
pessoas que nao gostam de se exercitar em academias.

Vocé pode usar as palavras magicas, junto com as palavras boas e ruins do seu
publico-alvo, e criar headlines para seu avatar, com isso, diminui 0 custo de sua
ferramenta de e-mail marketing e aumenta a conversdo, uma vez que esta criando
uma lista de e-mails de pessoas interessadas no que esta oferecendo.

Lembre-se que, € melhor capturar 100 pessoas interessadas no que estamos
oferecendo do que 1000 pessoas curiosas, que provavelmente ndo comprara o
nosso produto quando ofertarmos além de aumentar oS N0SS0OS custos com
ferramentas e softwares que usamos em um negadcio online.

Quando vocé for criar headlines, pense no porgue a pessoa quer resolver o
problema ou acabar com determinada dor.



Exemplos:

Talvez uma pessoa deseja empreender na internet porque necessidade de ganhar
mais dinheiro, logo, este é o propdsito dela, mas para outras pessoas esse
proposito é outro.

Talvez a pessoa tenha um bom emprego, ganha muito bem, mas quer empreender
porque seu propésito € ter mais tempo livre, mais liberdade geografica para
trabalhar de qualquer lugar.

Em outros casos o problema néo é dinheiro nem liberdade geografica, talvez a
pessoa sO queira ficar mais perto da familia, trabalhar de casa, junto com os filhos.



Como criar uma Recompensa

Tudo comecga na recompensa digital, e vocé sabe que pode ser um pdf
(ebook/guia), um audio-book (mp3), uma palestra (video-aula), um software
(plugin), uma planilha etc, mas vocé ja viu alguém criar uma recompensa digital
com um documento Word simples? Eu acredito que néo.

Pois €, eu criei esta recompensa simples, com um documento Word e fiz questao
de hospedar gratuitamente no Google Drive para provar que € a copy gue manda

Eu poderia ter salvado em PDF ou ePub, ter pedido para alguém personalizar,
deixado a recompensa linda, mas fiz questao de oferecer apenas um documento
Word através do Google Drive.


https://www.google.com/intl/pt-BR/drive/

SO para provar que vocé também pode usar recursos simples e gratuitos para criar
a sua recompensa digital, oferecer ao seu avatar e gerar muitos leads e vendas.

Sim, vocé pode clicar em salvar como PDF depois de criar no Word, néo precisa
ser tao radical como eu fui, mas o0 que eu estou querendo passar € que, 0
importante da recompensa € a transformacao, assim como o produto que voceé vai
vender.

As pessoas baixam e compram a transformacé&o, e ndo a recompensa digital ou o
curso, produto ou servico que vocé vende na internet.

Para vocé ter sucesso com a sua recompensa digital, sO precisa oferecer o que
determinado publico-alvo deseja, e ndo tentar oferecer para todos uma solucéo, ou
seja, filtrando o avatar.

Crie uma recompensa que seja de facil compreenséao e aplicacao rapida, ou seja,
nao crie e-book com muitas paginas, pois, mesmo que ele tenha uma excelente
informacgé&o, raramente seu avatar vai consumir inteiro, entender e muito menos
aplicar o que vocé esta compartilhando.

Um PDF de 10 paginas € suficiente para vocé atingir o seu avatar, com a
informacé&o que ele pode consumir em minutos e aplicar o mais rapido possivel.

Para fazer isso € muito simples, basta vocé usar o Microsoft Office Word para
escrever o texto e depois clicar em salvar como PDF ou XPS, se o seu Microsoft
Office Word nao salva como PDF, basta instalar o suplemento do Microsoft Office
SaveAsPDFandXPS e pronto.

Agora € s0 acessar 0 Google Drive com a sua prépria conta do Google, clicar em
Novo e Depois em Upload de Arquivo e compartilhar o link de download no primeiro
e-mail apds o visitante adicionar os dados na sua pagina de captura.


https://www.microsoft.com/pt-BR/download/confirmation.aspx?id=7

Vocé também pode criar um video-aula rapido e oferecer como recompensa digital,
impactar o seu publico-alvo e ganhar a sua atencéo, como por exemplo, o video-
aula sobre “Como fazer anuncios no Youtube de Graca, que eu disponibilizei
gratuitamente e impactou milhares de pessoas.

E tudo isso de forma gratuita se vocé ainda néo tem condi¢cOes de contratar
hospedagens ou ferramentas profissionais como, por exemplo, aLeadlovers que &
uma ferramenta completa para vocé criar pagina de captura, paginas de vendas,
paginas de webinar, sequéncia de e-mail e automacéao entre varias funcionalidades.

Eu uso e recomendo a Leadlovers e se vocé quiser saber mais sobre esta
maravilhosa ferramenta eu vou deixar um link abaixo com 50% nos 2 primeiros
meses, basta fazer exatamente assim:

1. Passo 1: Clicar neste Link: Desconto Leadlovers
2. Passo 2: Clicar em: Possui um cupom de desconto?
3. Passo 3: Adicionar cupom de desconto: 2mesespelametade

Pronto! Vocé vai ter 50% de desconto nos dois primeiros meses, mas dependendo
de quando esta lendo o E-Book, talvez a promocéo ja tenha terminado, no entanto,
mesmo sem a promocéao a ferramenta vale muito a pena por tudo que ela faz.


https://www.youtube.com/watch?v=Wxk3_D86hac
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Como montar sequéncia Tripwire

Agora eu vou mostrar uma sequéncia de e-mails, capaz de fazer o seu lead efetuar
a compra em até 7 dias apés baixar a sua recompensa, mas €é importante seguir
todos os passos e trabalhar com um produto de ticket baixo, ou seja, até R$97,00.

Esta sequéncia foi projetada para fazer os leads comprarem quase que
imediatamente 0 que promovemos através do e-mail marketing.

Os 3 e-mails sdo sequéncia genérica que pode ser usada para vender qualquer
coisa na internet, basta vocé editar e fazer a adaptacao para seu publico-alvo.

A estratégia consiste em oferecer ao visitante de sua Squeeze Page uma
recompensa digital que pode ser um simples PDF como, por exemplo, um
guia/ebook ou palestra/video-aula, entre varios tipos de recompensa e em seguida
ofertar o Tripwire imediatamente e durante os proximos 3 dias no e-mail.



A maioria dos produtores tem um Tripwire que vocé podera usar, mas se no seu
nicho n&o encontrar um Tripwire, pode criar vocé mesmo um Tripwire e
disponibilizar em alguma plataforma de comercializac&o de infoprodutos como, por
exemplo, Hotmart, Monetizze ou Eduzz.

Eu mesmo uso um E-Book como Tripwire para vender o curso, e se VOcé ja
acompanha o meu trabalho, sabe que com essa estratégia simples e poderosa eu
ja ganhei mais de 850 mil reais online vendendo infoprodutos.

E importante salientar que para usar esta sequéncia de e-mails vendedores, vocé ja
deve possuir uma Landing Page / squeeze oferecendo uma recompensa digital
coerente ao produto que vocé promove e fazer a oferta do Tripwire apds captura.

Agora que vocé ja entendeu como esta estratégia funciona, segue abaixo a
sequéncia de 3 e-mails para multiplicar as suas vendas online em tempo Record,
usando algumas técnicas simples de Copywriting.

E-mail # 1 (Reciprocidade) - 1 Dia Depois do Download

e ASSUNTO: Conseguiu?
e ASSUNTO: Impressionante!
e ASSUNTO: Sim, realmente funciona!

Ontem vocé baixou gratuitamente [Nome Recompensa (Gatilho Reciprocidade)], e
aprendeu como [Beneficio da Recompensa], mas se vocé deseja partir logo para o
proximo nivel e [Resultado Final Desejado (LINK Ancora Tripwire)], precisa seguir

este passo a passo:

LINK PARA Tripwire pagina de vendas

Se vocé deseja ir mais longe e [Resultado Final Desejado], sem a necessidade de
[Gatilho da Dor/Medo/Tempo], entdo este € o0 primeiro passo que VOCé precisa.



Além de vocé aprender a [Resultado Final Desejado], vocé pode [Gatilho da
Novidade/Curiosidade (LINK Ancora Tripwire)] sempre que quiser.

Entdo, [Call to Action], e comece a usar imediatamente:

LINK PARA Tripwire pagina de vendas

Esta/Este é a/o Estratégia/Método do [Gatilho da Autoridade], e que faz ele/ela
[Resultado Final Desejado], por isso, se vocé deseja [Gatilho do Compromisso e
Coeréncia (LINK Ancora Tripwire)], precisa comecar a usar/fazer no seu
projeto/site/vida e esquecer [Gatilho da Dor/Medo/Tempo].

Grande abraco,

[Seu Nome]

E-mail # 2 (Logica) - 3 Dias Depois do Download

e ASSUNTO: Pode me chamar de louco, mas...
e ASSUNTO: Realmente tem algo estranho
e ASSUNTO: Francamente, estou um pouco surpreso

Pode me chamar de louco, mas eu estou um pouco surpreso, pois, vocé ainda nao
aproveitou esta oportunidade de aprender como [Resultado Final Desejado (LINK
Ancora Tripwire)] por um valor simbdlico, ou seja, praticamente de graca!

LINK PARA Tripwire pagina de vendas



Se vocé realmente quiser se tornar um [Gatilho da Autoridade/Referéncial, em sua
area, entao este € o primeiro passo mais importante para [Resultado Final
Desejado], mas vocé precisa agir rapido [Gatilho da Urgéncia].

Lembre-se, ndo so vai te fazer [Resultado Final Desejado (LINK Ancora Tripwire)],
mas também ira dar-lhe o impulso que vocé precisa para conseguir [Resultado Final
Desejado (Transformacéao)].

Vocé nao é diferente do [ prova social] que aplicou o que aprendeu no [ produto |, e
em menos de [ dias/semanas/meses/anos ] conseguiu [Resultado Final Desejado
(LINK Ancora Tripwire)].

Entéo, [Call to Action], e comece a usar imediatamente:

LINK PARA Tripwire pagina de vendas

Espero que esteja recebendo este e-mail antes do fim da promocéo, e consiga
adquirir [Nome do Tripwire com link da pagina de vendas] ainda com desconto.

Grande abraco,

[Seu Nome]

E-mail # 3 (Medo) - 5 Dias Depois do Download

e ASSUNTO: Ultima chance?
e ASSUNTO: Mas noticias
e ASSUNTO: Vocé esta prestes a perder



Sim, infelizmente vocé esta prestes a perder esta oportunidade de [Resultado Final
Desejado], logo, é a sua ultima chance de obter [Nome do Tripwire com link da
pagina de vendas] com esse prec¢o simbdlico:

LINK PARA Tripwire pagina de vendas

Em [data], o [preco vai subir para R$ X reais], entdo € melhor adquirir agora, porque
as chances sao que vocé nunca mais tera outra oportunidade de adquirir por
apenas [R$ x Reais].

Se vocé perder esta oportunidade, pense como vocé poderia ter [Resultado Final
Desejado], praticamente sem fazer investimento, por isso, seja rapido e adquira
agora mesmo o [Nome do Tripwire com link da pagina de vendas].

Grande abraco,

[Seu nome]

P. S. Lembre-se, vocé pode aprender ainda hoje como [Resultado Final Desejado],
adquirindo este [Nome do Tripwire com link da pagina de vendas] exclusivo e quase
de graca.

Entdo, [Call to Action], e comece a usar imediatamente

LINK PARA Tripwire pagina de vendas

NOTA: Geralmente s e necessario trése-mails persuasivos para vender um

Tripwire, levando em consideracdo o preco baixo. Se nédo vender dentro de alguns
dias ndo tente vender mais o Tripwire, 0 melhor a fazer € seguir em frente fazendo
uma pesquisa com a lista em busca da dor dos leads para oferecer outra solucéao.



Vocé ja compreendeu que, precisa se conectar com a parte limbica do cérebro do
seu lead, que € o local responséavel pelas emocdes, onde 97% das decisdes sao
tomadas. E através dos gatilhos mentais e abordagens para quebrar as objecdes
dos seus leads que vocé consegue gerar mais vendas.

N&o importa se a sua comunicacdo sera através do e-mail marketing, do blog, do
Facebook ou através dos videos do Youtube, desde que use o Copywriting e
gatilhos metais para falar diretamente com o subconsciente do seu publico-alvo e
passar emocoes.

O primeiro e-mail € relacionado a reciprocidade, pois, o gatilho da reciprocidade é
um dos mais importantes e definitivamente a base do inbound marketing, isso
porque o ser humano tem a tendéncia natural de retribuir aquele que gera algum
valor.

Gerar valor € muito facil, basta vocé fazer algo que tenha valor para alguém, ou
seja, se vocé conhece o seu publico-alvo, sabe de suas necessidades, fica muito
facil gerar valor.

A partir do momento que vocé disponibilizou algo de graca para seu avatar, ele se
sente grato e feliz, por isso, vocé precisa explorar esse gatilho logo no primeiro e-
mail, ou seja, lembrando o que vocé fez por ele e como isso pode ajuda-lo.

Veja o exemplo do e-mail se estivéssemos tentando vender um curso sobre
Facebook Ads.

E importante salientar que o curso do exemplo ndo é um tripwire, pelo contrério, é
um curso completo e muito famoso no mercado, o qual eu ja fiz e promovo para
guem segue 0 meu trabalho na internet e deseja melhorar os resultados.

Eu sou afiliado do curso do exemplo, e tenho um cupom desconto exclusivo para
meus clientes, por isso, se vocé deseja adquirir este treinamento com 40% de
desconto, basta clicar no link e adicionar o cupom de desconto: jordaofelix



E-mail # 1 (Reciprocidade) - 1 Dia

e ASSUNTO: Conseguiu?
e ASSUNTO: Impressionante!
e ASSUNTO: Sim, realmente funciona!

Ontem vocé baixou gratuitamente [Os 3 Modelos de Anuncios Que Convertem Mais
no Facebook], e aprendeu como [Efetuar Mais Vendas], mas se vocé deseja partir
para o proximo nivel e aprender [Como Vender Todos os Dias Com Anuncios
SIMPLES no Facebook Sem Gastar Muito], precisa seguir este passo a passo:

Como Vender Mais Com Anuncios Sem Gastar Muito Dinheiro

Se vocé deseja ir mais longe e [Comecar a Vender Diariamente Com Anuncios no

Facebook], sem a necessidade de [Gastar MuitoDinheiro, Ter Contas Blogueadas

ou Ter Que Fazer Dezenas de Testes Ate Acertar o Anuncio Exato], entdo este € o
primeiro passo que VOcé precisa.

Além de vocé aprender a [Vender Todos os Dias com Anuncios Simples no
Facebook], vocé pode [Usar Esta Mesma Técnica Para Anunciar no Adwords e no
Bing e Multiplicar Suas Vendas Com Anuncios Matadores] sempre que quiser.

Entdo, [Clique no Link Abaixo, Aprenda], e comece a usar imediatamente esta
Técnica Para Vender Mais Com Anuncios:

Como Vender Mais Com Anuncios Sem Gastar Muito Dinheiro

Este € o mesmo Método Usado Pelo [Thiago Wendel, um dos Maiores Especialistas
em Facebook Marketing], e que faz ele [Vender Todos os Dias no Facebook Com
Anuncios Simples e Faturar Acima de 100 Mil Reais Por Més], por isso, se vocé
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deseja [Se Tornar um Especialista em Facebook Ads e Vender Todos os Dias com
Anuncios Simples], precisa comecar a usar este Método no seu projeto e esquecer
[esses tutoriais gratuitos, ultrapassados que s6 fazem vocé perder tempo e
dinheiro, além de ter varias contas bloqueadas].

Grande abraco,

[Jordao Felix]

NOTA: Percebeu como é simples encaixar os gatilhos mentais no texto persuasivo,
e motivar o lead a clicar no link, chegar apagina de vendas extremamente
motivadas, conhecerem o produto e comprar, uma vez que é um tripwire (alto valor
com preco insignificante).

Lembre-se que o lead estda no momento de reciprocidade, pois, vocé disponibilizou
algo de valor para ele gratuitamente, e ainda deixou claro no e-mail o bem que fez e
como isso pode ajuda-lo, logo, quando vocé usa os gatilhos para ofertar um
tripwire, sera muito dificil ele ndo comprar e virar o seu cliente.

Agora veja o exemplo do segundo e-mail, usando a logica para persuadir o lead, se
ele ndo comprou no primeiro e-mail.

E-mail # 2 (LOgica) - 3 Dias Depois

e ASSUNTO: Pode me chamar de louco, mas...
e ASSUNTO: Realmente tem algo estranho
e ASSUNTO: Francamente, estou um pouco surpreso

Pode me chamar de louco, mas eu estou um pouco surpreso, pois, vocé ainda nao
aproveitou esta oportunidade de aprender como [Vender Todos os Dias Com
Anuncios SIMPLES no Facebook Sem Gastar Muito] por um valor simbdlico, ou
seja, praticamente de graca!
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Como Vender Mais Com Anuncios Sem Gastar Muito Dinheiro

Se vocé realmente quiser se tornar um [Especialista em Facebook Ads, assim como
o Thiago Wendel], entdo este € o primeiro passo mais importante para [aprender
Como Vender Todos os Dias no Facebook Com Anuncios Simples Investindo
Pouco], mas vocé precisa agir rapido, pois, [s6 restam apenas 13 vagas para fechar
esta turmay.

Esse curso nao so vai te fazer [Vender Todos os Dias Com Anuncios Simples e
Baratos no Facebook], mas também ira dar-lhe o impulso que vocé precisa para
conseguir [Conquistar a Sua Independéncia Financeira Usando Apenas o Facebook
Para Vender Todos os Dias Qualquer Tipo de Produto ou Servico].

Entdo, [Clique no Link Abaixo, Aprenda], e comece a usar imediatamente esta
Técnica Para Vender Mais Com Anuncios:

Como Vender Mais Com Anuncios Sem Gastar Muito Dinheiro

Espero que esteja recebendo este e-mail antes do fim da promocéao, e consiga
adquirir o [Treinamento completo Facebook Ads Iniciantes] ainda com desconto.

Grande abraco,

[Jord&o Felix]

NOTA: Perceba que todo o argumento do e-mail € usando a légica, pois, o criador
do curso é um especialista que ja provou para milhares que € de fato um dos
melhores quando o assunto € Anancios no Facebook.

O preco que geralmente é um dos maiores empecilhos para conclusédo da venda, é
0 que menos importa, pois, trata-se de um produto de entrada, criado para fazer
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clientes, uma vez que vender para clientes é 20 vezes mais facil do que vender
para leads que nunca compraram nenhum produto que promovemos.

No terceiro e-mail usaremos o medo do lead em perder uma 6tima oportunidade de
aprender algo e se beneficiar com um investimento irrelevante, por isso, forcara os
gatilhos mentais.

E-mail # 3 (Medo) - 5 Dias Depois

e ASSUNTO: Ultima chance?
e ASSUNTO: Mas noticias
e ASSUNTO: Vocé esta prestes a perder

Sim, infelizmente vocé esta prestes a perder esta oportunidade de [Aprender
Como Anunciar no Facebook e Fazer Vendas Diarias], logo, é a sua ultima
chance de obter o [Treinamento Completo Facebook Ads Iniciantes] com esse
preco simboalico:

Como Vender Mais Com Anuncios Sem Gastar Muito Dinheiro

Em [2 horas], o [preco vai subir para R$ 497,00 reais], entdo é melhor adquirir
agora, porque as chances sao que vocé nunca mais tera outra oportunidade de
adquirir por apenas [R$ 179,00 Reais].

Se vocé perder esta oportunidade, pense como vocé poderia ter [Aprendido Como
Vender Todos os Dias no Facebook Com Anuncios Simples], praticamente sem
fazer investimento, por isso, seja rapido e adquira agora mesmo o [Treinamento
Completo FacebookAds Iniciantes].

Grande abraco,

[Jord&o Felix]
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P. S. Lembre-se, vocé pode aprender ainda hoje como [Anunciar Estrategicamente
no Facebook e Vender Todos os Dias], adquirindo o [Treinamento Completo
Facebook Ads Iniciantes] exclusivo e quase de graca.

Entdo, [Clique no Link Abaixo, Aprenda], e comece a usar imediatamente esta
Técnica Para Vender Mais Com Anuncios:

NOTA: Perceba que no terceiro e-mail exploramos muito os gatilhos mentais, em
especial o gatilho da escassez, logo, se o lead ndo comprar com tudo isso, ele nao
€ seu avatar, pois, a Unica objec&o aqui € o preco, 0 que € muito barato.

N&o existe um motivo concreto por ele ndo fazer a inscricdo, uma vez que ja demos
provas sociais e reais de que o método funciona, foi desenvolvido por uma
especialista e 0 prec¢o é praticamente de graca.

Aguarde as proximas 72 horas e enviei um e-mail de pesquisa para quem nao
comprou o tripwire, justamente para conhecer melhor a dor do seu publico-alvo e
oferecer um produto diferente, algo que ele esteja realmente interessado.

Enfim, eu expliquei como usar a sequéncia dos trése-mails com um produto sobre
Facebook, mas vocé pode adaptar para vender qualquer tipo de produto ou servigo
no seu nicho de mercado, incluindo produtos fisicos.

E importante salientar que eu sou afiliado do curso Facebook Ads do Thiago
Wendel, e no momento que escrevo este E-Book, tenho um cupom de desconto
exclusivo para meus clientes, por isso, se vocé deseja adquirir o treinamento por
apenas R$ 179,90, basta clicar no link e adicionar o cupom de desconto: jordaofelix

Para adquiri o curso com desconto, CLIQUE AQUI
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Como disparar Broadcast

Vocé ja sabe que o mais importante em um e-mail € o clique, mesmo porque, €
atraves dos cliques que conseguimos segmentar o lead e tentar entender a sua
necessidade e interesse pelo nosso produto.

,r

S6 que, de nada adianta uma super copy se o lead nédo tiver conhecimento dela, ou
seja, abrir o e-mail, por isso, eu vou compartilhar uma dica bem simples para que
VOCE consiga ter mais aberturas e consequentemente mais cliques nos e-mails
broadcasts.

Eu acredito que vocé ja sabe que para fazer um bom trabalho de e-mail marketing é
necessario consisténcia, trilhar uma linha de assunto, ou seja, ndo adianta vocé
mandar um e-mail hoje sobre blogs e amanha sobre e-mails, pois, ndos se
conectam.



Outro ponto importante e acredito que voceé ja saiba é que, quem deseja vender
através do e-mail marketing precisa ser rapido e objetivo, logo, ndo precisa enviar
50 e-mails para depois fazer uma oferta quando o lead ja estiver cansado dos e-
mails.

Quanto mais rapido vocé fazer o lead passar pelo funil, mais rapido vocé consegue
vender, ou seja, uma sequéncia de 4 ou 5 e-mails é suficiente para vender produtos
de ticket baixo, até R$ 197 reais e uma sequéncia de 7 ou 8 e-mails é suficiente
para produtos de ticket médio de R$ 497,00 a R$ 697,00 reais.

Agora que vocé ja compreendeu esses pequenos detalhes que faz a diferencia em
um trabalho de e-mail marketing, veja como conseguir mais aberturas para seus e-
mails broadcast.

Seja especifico e utilize poucas palavras para chamar a atencéo do lead e
despertar a sua curiosidade em querer abrir o e-mail.

Exemplos com Dor x Prazer:

Como emagrecer sem dietas malucas

Como vender sem investir em anuncios

Exemplos com Dor x Tempo x Prazer:

Como emagrecer rapido sem dietas malucas

Como vender rapido sem investir em andncios

Exemplos com Curiosidade x Tempo:

Ele ganhou R$ 18,956,28 em apenas 3 dias



Ela perdeu 9 quilos em apenas uma semana

Exemplos com Autoridade x Curiosidade:

Como Jordéo Felix vendeu R$ 102 mil através do blog

Como Gabriela Cangussu continuou sarada apos a gestacao

O "Como" é tdo importante quanto o "Porque”, "O que" e o0 "Vocé" quando usamos
o gatilho da curiosidade que é de fato um dos mais importantes em assuntos de e-
mails, ou talvez, o mais importante.

Exemplos:

e \Vocé esta perdendo vendas no Hotmart

e Como nao perder vendas no Hotmart

e Porque vocé esta perdendo vendas no Hotmart

e O que fazer para nao perder vendas no Hotmart

e Como ndo engordar muito apos a gestacao

e \océ esta engordando ao invés de emagrecer

e Porque vocé esta engordando apés a gestacao

e O que fazer para ndo engordar ap0s a gestacao

e Porque vocé nao precisa de academias para emagrecer
e Como emagrecer mesmo sem frequentar academias

Depois de chamar a atencéo, despertar a curiosidade e fazer o lead abrir o e-mail,
VOCé pode programar uma sequéncia com assuntos chamativos na linha e assunto
gue iniciou, simplesmente fazendo a segmentacao das pessoas interessadas no
assunto.



Exemplos:

e ISsO é sério mesmo?

¢ Nossa! Quase nao acreditei...
e Conseguiu?

e Impressionante!

e Sim, realmente funciona!

e Sem palavras.

e Opa, Pode assistir o video

e SO pode ser mentira!

e (Caracas!

e IMPORTANTE: Para quem usa...
¢ Infelizmente estou desistindo..
e 1 MILHAO.. Como assim?

O importante € chamar atencéo do lead para que ele abra o e-mail, e vocé possa
impacta-lo com uma copy coerente ao titulo, sempre deixando um gancho para o
préximo e-mail do funil.

A grande sacada € vocé produzir pelo menos uns 10 assuntos de e-mails, juntando
o gatilho da curiosidade com varios outros importantes que vocé aprendeu neste
ebook, fazer uma analise e escolher entre esses 10 uns 3 e fazer o teste enviando
eles para 5% da sua lista, e 0 que gerar mais aberturas € o broadcast que vocé vai
enviar para 0s 95% restante da sua lista.

Sim, vocé também pode usar o broadcast apenas para fazer algum tipo de
comunicacao, seja para informar um novo artigo no blog ou um novo video no
Youtube entre outros, mas o foco € vender e vocé pode comecar uma sequéncia de
vendas a partir do broadcast.



Como aplicar o Copywriting

A partir do momento que vocé compreende que, sdo as palavras que faz a
diferenca, vocé comeca a escrever diferente, agir diferente, falar diferente, se
comportar diferente em varias situacoes.

o

| :

Quem faz uso do Copywriting ndo faz propagandas, ndo se envolve em polemicas,
nao critica ninguém, ndo desmotiva alguém, pelo contrario, se mostra uma pessoa
centrada, inteligente que escolhe as palavras certas para fazer fluir o sentimento
certo nas pessoas.

Copywriting ndo é s6 vender, muito menos manipular alguém, € pensar no préoximo,
agir em prol ao beneficio dos outros, usando palavras persuasivas para que
pessoas tomem as decisdes que ja tomaram internamente, mas que falta coragem
e atitude.



Entenda o seu publico-alvo, seu avatar, a sua dor ou problema, encontre solucbes
para ajudar essa pessoa, fazer com que elimine essa dor, extermine esse problema
fazendo com que ele perceba que algo € importante e precisa ser feito.

Se 0 meu avatar € uma pessoa obesa, com a autoestima baixa, se sentido perdida
e sem solucéo, eu sO preciso mostrar para ela que existe solucéao, que nada esta
perdido e que é possivel ela emagrecer, para se sentir melhor, ser mais feliz, ter
mais salude e encorajar esta pessoa a pensar diferente, agir diferente, tomar
decisdes e acdes importantes em prol a seu proprio beneficio.

A pessoa quer emagrecer, mas cada avatar pode ter um propaosito diferente, por
iISS0, quanto mais vocé conhece seu avatar, mas aumenta as suas chances de
fazer uma comunicacao eficaz e conseguir vender o produto e ajudar esta pessoa.

Exemplos:

Uma mulher talvez queira emagrecer para (se sentir mais bonita, atraente e poder
usar aquele manequim 36 que sempre sonhou.

Talvez ela queira emagrecer por conta da sua saude, esta tendo problemas, logo é
uma questao de necessidade e nao autoestima.

Talvez ela queima emagrecer por pura vaidade, para se sentir mais gostosa, usar
um fio dental na praia e chamar atencado dos homens.

Toda comunicacéo sera através de argumentos l6gicos e mentais, explorado da
propria pessoa obesa, em uma linha de assunto para que ela ponha para fora uma
decisdo que ja foi tomada internamente, mas que precisa de um empurrao.

Logico porque emagrecer faz bem a sadde, porque muitas pessoas ja
emagreceram, logo, vocé fala dessas pessoas, mostra fotos do antes e depois para
que o avatar se conecte.



Mental porque mesmo vocé mostrando resultados reais de pessoas reais que eram
obesas e conseguiram emagrecer seguindo determinado método, o avatar cria
varias objecoes.

Essas objecbes sado quebradas com seu Copywriting, sua comunicacao persuasiva
gue mostra claramente para o avatar que ele é capaz de ter o0s mesmos ou
melhores resultados.

Vamos imaginar que a objecdo do avatar em emagrecer seja frequentar academias,
logo, vocé pode quebrar essa objecao dizendo que...

Exemplos:

Emagreca sem mudar sua rotina, sem horas de exercicios dolorosos em academias
e ainda comendo o que vocé gosta.

Perceba que, a frase acima remove a objecédo da academia e ainda gera o
beneficio de continuar comendo 0 que a pessoa gosta, logo, vocé esta motivando e
encorajando a deciséo.

Essa poderia ser uma abordagem para vender um curso de emagrecimento que
tenha como base a reeducacéo alimentar.

Vamos imaginar que a objecdo do avatar em emagrecer seja fazer dietas e deixar
de comer coisas gostosas, logo, vocé pode quebrar essa objecao dizendo que...



Exemplos:

Vocé consegue emagrecer sem mudar sua rotina, sem fazer dietas malucas,
apenas fazendol15 minutos de exercicios diarios na sua casa e ainda continuar
comendo tudo que vocé gosta.

Perceba que nesta frase eliminamos a objecdo da dieta, além da academia, e ainda
adicionamos o beneficio de fazer apenas 15 minutos de exercicios na propria casa
e continuar comendo tudo que o avatar gosta de comer.

Vamos imaginar que seu avatar ja tenha tentando emagrecer com outros meétodos e
talvez até ja tenha comprado cursos, logo, vocé pode quebrar também essa
objecao com palavras.

Exemplos:

Talvez vocé ja tenha até tentado emagrecer, mas so fica no efeito sanfona, ou
esteja cansado de correr atras de receitas milagrosas e cursos que prometem
resultados instantaneos, e busca por um método simples, real e comprovado
cientificamente que funciona, por isso, esta pode ser a solucao definitiva para vocé
emagrecer de uma vez por todas.

Perceba que, eliminamos a objecao de "eu ja tentei" e adicionamos palavras
magicas como, por exemplo, método, simples, real e cientificamente para motivar o
lead a tomar a decisao de tentar novamente de uma forma diferente e eficaz.

O Copywriting funciona para qualquer nicho de mercado ou produto, vocé so
precisa identificar as obje¢Oes do avatar e mudar algumas palavras para criar uma
abordagem direta e persuasiva.Vocé precisa deixar claro para seu lead que tem a
solucao do problema dele em suas maos, pois, ele ndo quer comprar um produto
ou servico, ele quer acabar com o problema / dor.



Como gerar trafego qualificado

Muitas pessoas reclamam da dificuldade de gerar trafego para seus projetos, mas
na verdade, trafego ndo é um problema, pelo contrario, hoje em dia é possivel gerar
toneladas de trafego fazendo pequenos anuncios diretos e baratos no Adwords,
Facebook, Bing entre varias outras plataformas de andncios.

O grande problema é que, a mentalidade de novos empreendedores ainda € muito
limitada, uma vez que acreditam que anunciar significa gastar, quando na verdade,
significa lucrar muito com o trafego direto para resolver um problema.

Em 2016 um afiliado comum e desconhecido por todos se destacou por ter
ganhado mais de 400 mil reais apenas fazendo anuncios no FacebookAds e
vendendo produtos digitais sem ao menos se mostrar para as pessoas.



Ele ndo tinha condicbes, ndo era conhecido, e ainda tinha menos de seis meses
gue trabalhava como afiliado, mas compreendeu que, anunciar nao significa gastar
e sim lucrar mais rapido.

A grande sacada de fazer anuncios € ir devagar, comecar fazendo pequenos
anuncios para conhecer o publico, entender a sua dor, testar a conversao do
produto e depois escalar, colocar mais dinheiro de acordo com os resultados
adquiridos.

O curso Face Ads Iniciantes explica passo a passo como comecar a anunciar de
forma simples e profissional, e se vocé quiser conhecer, pode usar o link abaixo
para saber mais sobre este treinamento fantastico e barato, comparado a outros
cursos do segmento que chegam a custar trés vezes mais caro.

Para conhecer o Face Ads Iniciantes, CLIQUE AQUI

E importante salientar que no momento que escrevo este E-Book, eu tenho um
cupom de desconto exclusivo para meus clientes, por isso, se vocé deseja adquirir
o treinamento Face Ads Iniciantes que custa R$ 497,00 por apenas R$ 179,90,
basta clicar no link e adicionar o cupom de desconto: jordaofelix

Vocé ainda pode anunciar em outras plataformas, como por exemplo, o préprio
Google Adwords e Bing Ads, pois, as duas plataformas disponibilizam cupons de
créditos para vocé iniciar.

Sim, anunciar ainda € a melhor forma de gerar trafego rapido para seus projetos, e
vender seus produtos digitais de informacdes.

A outra forma de gerar trafego € usando opc¢des gratuitas, que ao invés de vocé
investir dinheiro, precisara investir tempo, gerando conteudo informativo e atrativo
em varios canais digitais, principalmente nas midias sociais.


https://go.hotmart.com/I5685356M?src=ebook

S0 com pequenos videos gratuitos no Youtube vocé ja consegue gerar um bom
trafego para suas landing pages, capturar os e-mails dessas pessoas e usar o
Copywriting para vender os infoprodutos.

Eu uso o Youtube para gerar trafego gratuito, pois, além dele ser a maior
autoridade em videos, € muito mais facil ser encontrado no Youtube do que através
de um blog novo sem autoridade, por isso, se vocé ainda ndo comecou, eu
recomendo que comece usando videos no Youtube ou o proprio Facebook.

Eu gravei um video ensinando uma das minhas estratégias simples e eficiente que
uso para gerar trafego para minhas paginas de capturas, e vocé pode fazer o
mesmo para conseguir muitos leads, cliqgue no link abaixo, assista e pratique.

Como gerar mais trafego através dos videos do Youtube

Blogs, Facebook, Twitter, Instagram, Linkedin e varias outras midias sociais sdo
fontes eternas de trafego gratuito, e vocé pode usar essas midias através da
comunicacao persuasiva (falando direto para o avatar), chamando sua atencao,
para que ele tenha vontade de conhecer seu projeto, sua solucéo.

Sao dois caminhos para vocé gerar trafego para suas paginas de captura, logo, um
vocé investe dinheiro e consegue trafego mais rapido e o outro vocé investe tempo
e consegue trafego em longo prazo, mas independente do caminho que vocé
escolher, ambos precisam de Copywriting, comunicacao persuasiva e certeira.

Assim como a venda, a forma como vocé se comunica com as pessoas € que faz a
diferenca na hora de gerar trafego qualificado para suas paginas de capturas, ou
seja, tem que usar o Copywriting, os gatilhos mentais, a comunicagao persuasiva.

De nada adianta entrar no Facebook e apenas divulgar um link do seu blog, do seu
video no Youtube, da sua pagina de captura, ou escrever um texto vazio sem
sentido do tipo: Como criar um negocio online, como emagrecer rapido, como ficar
rico, Video novo no canal.


https://www.youtube.com/watch?v=Wxk3_D86hac

Veja o exemplo de algumas das minhas postagens no Facebook, apds eu ter
enviado um video para Youtube.Eu poderia apenas ter compartilhado, mas ao invés
disso, eu criei um texto persuasivo, uma descricdo bacana para despertar a
curiosidade das pessoas e clicar no link para assistir meu video.

Na sequéncia, ainda usei 0s comentarios, prints e agradecimento como prova
social, 0 que fez mais pessoas clicarem para assistir o video no Youtube.

Jordao Felix @ sentindo-se muito feliz
‘ 19 de maio as 13:14 - Poa, Sao Paulo - M\ v

Algumas pessoas estdo me perguntando se € possivel usar a estratégia do
anuncio gratuito no YouTube para vender direito.

Uma imagem vale mais que mil palavras... (&)

Se vocé ainda ndo assistiu o video, segue 0 mesmo abaixo, mas pro favor,
pratique no seu projeto e depois me conte o resultado.

VIDEO: https://www.youtube.com/watch?v=Wxk3_D86hac

Abraco.
Jordao Felix

E Jordao Felix

Aprenda passo a passo como fazer anincios gratuitos no YouTube, e
capturar muitos contatos através dos... https://t.co/mzdmd4PLE6hK

Como Fazer Antuincios Gratuitos no
YouTube - Jordao Felix

Aprenda Como Fazer Anunclos Gratuitos no YouTube
Cadastre-se na lista VIP: hitp.//goo.gle7Ccty
Download da Imagem: hitps.//g
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o Curtir Comentar # Compartilhar . v
O Voct, Jorddo Felix e outras 7 pessoas Principais comentarios *

12 compartihamentos

Adriano Cavalcante Santos q legal essa sacada jordao, gologuel ontem e
cologuei @ link de venda direta. e ja sao 2 boletos imorimidos. sem palavras

pra dizer o quanto V¢ me ajuda, muito obrigado.

Curtir - Responder

e Curtir @ Comentar = Compartilhar

O=.= Vocé, Helder Bittencourt, Maximiliano Rodrigues e outras 27 pessoas



. Jordio Felix @ sentindo-se motivado.

20 de maio as 14:47 - Poa, Sao Paulo - M\ v

Isso me motiva cada dia mais... &

Se vocé ainda ndo assistiu o video, segue 0 mesmo abaixo, e se assistir,
pratique no seu projeto e depois me conte o resultado.

VIDEO: https://www.youtube com/watch?v=Wxk3_D86hac

Abraco.
Jorddo Felix

Juliane Adriano Cavalcante
B 18h Penedo, SE

ontem o Jorddo passou yma técnica no youtube que eu ndo sabla, e
cologuel em pratica, e pra minha surpresa quando fol hoje de manha
recebo essa notificagdo, essa comissao fol devido a essa técnica que o
Jordao passou, muito obrigado Jordo Felix por tudo, gragas a vocé eu to
conseguindo obter resultados, como eu ja disse, eu ia desistir desse

mmdodeMO.masoJom:omehcenﬂvweQEtaalores\m.
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Jordao Felix (&) sentindo-se orgulhoso
30demaioas2123-M v

Na boa meus amigos, essa estratégia gratuita no Youtube ta dando o que
falar, ja tem uma galera vendendo s6 com isso! (&)

https://www.youtube.com/watch?v=Wxk3_D86hac
Confira alguns prints nos comentarios...
Aprenda, faca e depois mostre os resultados... @

’ Como Fazer Anuncios Gratuitos no
YouTube - Jordao Felix

arcun e Baixe Gratis a SEQUENCIA DE 3 EMAILS Que Ja
Gerou Milhares de Vendas Online Em Apenas 7 Dias....

M Download da Imagem AQUI: http://bit.ly/imagem-cliqu...

YOUTUBE.COM

f Curtir @ Comentar ~ Compartilhar

(D Vocé, Marciel Boni, Paulo Santana e outras 40 pessoas

Jorddo Felix &) sentindo-se motivado
14dejunhoas1232- M v

Os videos sao tao eficazes que s6 essa técnica simples e gratuita ja é
suficiente para capturar centenas de contatos ou fazer varias vendas como
alguns afiliados estdo fazendo.

Assista: https://www.youtube.com/watch?v=Wxk3_D86hac
S0 isso ja é tudo de bom, agora, imagine isso com Leadlovers e Facebook?

Tem certeza que vocé ainda quer comprar dominio, hospedagens, plugins,
Templates, ferramentas, artigos etc...? #ficadica.

PS: Em 2 anos 80% do conteudo da internet sera em videos.

‘ Como Fazer Anuncios Gratuitos no
YouTube - Jordao Felix

Baixe Gratis a SEQUENCIA DE 3 EMAILS Que Ja
Gerou Milhares de Vendas Online Em Apenas 7 Dias....
Download da Imagem AQUI: http://bitly/imagem-cliqu...

YOUTUBE.COM

O Amei # Comentar ~ Compartilhar
oo Vocé, Stefani Cristina, Henrique Gil e outras 8 pessoas

1 compartilhamento



A grande questao € como vocé se comporta nas midias sociais, pois, como ja falei
anteriormente, é as suas atitudes que pode atrair ou afastar as pessoas que
poderiam ser seus clientes, por isso, seja extremamente profissional na rede.

Se vocé simplesmente prestar atencdo nos meus perfis do Facebook, vai perceber
gue, toda comunicacao que eu uso € voltada ao Copywriting, onde eu explico algo,
mostro exemplos e falo sobre a solucao, pois, desta forma, eu fago a conexao

apenas com pessoas que gostam, sabem ou desejam aprender sobre Copywriting.

ot e T . |
ﬁ Jordao Felix estava 8 se sentindo abengoado.
- . 14 de ma X 4 [

B 4

Se vocé tem um produto ou servigo e esta oferecendo para alguém que nao
precisa dele, ndo tem interesse em aprender aquilo, ndo importa o que vocé
diz, a pessoa ndo vai comprar.

O copywriting € uma técnica que usamos para falar exclusivamente com o
avatar do produto, a pessoa que realmente precisa do produto e pode se
beneficiar com ele.

Entdo, ndo adianta gerar milhGes de visitas, anunciar para milhées de
pessoas no Facebook ou enviar e-mails para listas enormes compradas, p...
Ver mais

O Amei @8 Comentar A Compartilhar

OOI} Vocé, Alessandro Shimora, Alexandre Silva e outras 24 pessoas

1 compartilhamento
x Jordao Felix Link do E-Book Copywriting: https://goo.gl/GiZAIK

ebook-copywriting - RENTABILIZACAO

O eBook Copywriting revela as técnicas de persuasao
aplicadas pelos grandes empreendedores, tem 117...

J IABILIZACA
-

Curtir - Responder - Remover prévia - Q) 1

!‘ i Alessander Raker Stehling Boa dica irmdo
&\ Curtir - Responder - Q 1 | as 14



o Jordao Felix estava &8 se sentindo determinado.
' | 15demaioas 1848 - @ v

Este post pode confundir muitos iniciantes, mas estou a disposigao para
explicar se for necessario. Pode perguntar! i

Algumas coisas que muitos iniciantes ja sabem e outras que ainda ndo fazem
ideia, por isto, segue a explicagao...

E fato que empreendedores que ja construiram uma certa autoridade
conseguem vender com uma certa facilidade, mas se ele ndo usar uma boa
copy vai vender pouco....

Continuar lendo

O Amei @8 Comentar A Compartilhar
OO’ Voce, Alessandro Shimora, Flavio Santos e outras 42 pessoas

Ver mais 9 comentarios
Alexandre Santos se quiser posso te mostrar inbox os resultados da minha
pesquisa para voce possa avaliar se tenho razao ou nao .
Curtir - Responder - @) 2 - 16 de maio as 00:22

Y Lutty Teixeira Pinto respondeu - 1 resposta

a Viviane Menezes Fal {, .

Curtir - Responder - @ 1 - 16 de maio as 00:32

Raniere Carvalho - 6 amigos em comum

realmente isso € muito importante, e digo mais: muitos iniciantes, por ndo ter grana
pra comecar seus investimentos, acham que s6 vao aprender quando comecarem
a investir financeiramente no negécio.. 0 bom da copy € que vocé pode pratica-la
idependente... Ver mais

Amei - Responder - € 1 - 17 de maio as 13:40

! Alessandro Shimora Como estruturar uma copy perfeitaindependente do
e nicho,como fazer essa estrutura?

Curtir - Responder - @ 1 - 19 de maio as 17:27

;ﬂ Escreva um comentario © © [



L - . . . .
Jordao Felix estava & se sentindo muito feliz.
A | 17 de maioas 1210 @ v

Durante muito tempo eu escrevia artigos fantasticos no blog, atraia uma
grande quantidade de pessoas, e recebia centenas de comentarios de
agradecimento, mas quase ninguém comprava os produtos que eu
promovia...

Isso ja aconteceu com vocé? Sim ou nao?

O pior & que isso também acontecia com os e-mails que eu mandava para
minha lista, muitos eram abertos, lidos, mas a venda infelizmente nao
acontecia... ...

Continuar lendo

O Amei @8 Comentar A Compartilhar

oo:.: Vocé, Henrique Gil, Solange Gomes e outras 43 pessoas

3 compartilhamentos

Ver mais 8 comentarios

Michael Chrystian Teixeira - 39 amigos em comum

b+ % gostaria de aprender sobre esta tal de copy vc teria alguma conteudo, curso para
me indicar ?.
Amei - Responder - § 1 - 17 de maio as 16:12

Junior Brito Com suas técnicas do gatilho mental,ndo ha como o leitor,ndo chegar
' até o final de um post.
Depois que comecei a usar suas técnicas,meus projetos alavancaram mais de
90%.
S6 tenho a agradecer pelo ensinamento Jorddo Felix.Sucesso tmj!
Amei - Responder - © 1 - 17 de maio as 19:16

g Rodnei Silva Copywriting com certeza € a melhor habilidade que uma pessoa
A A rpode aprender.
Criei uma pagina no Facebook para divulgar um produto no ramo alimenticio.
Passei a fazer as postagens usando copy. A pagina tem 300 curtidas.
Uma pessoa entrou na pagina, clic... Ver mais
Amei - Responder - ™ 1 - 18 de maio as 12:35 - Fditado



. % - A .
Jordao Felix estava & se sentindo pensativo.
¥ 19demainas 2204 - @ v

Eu vejo um monte de afiliados e produtores falando de trafego, isca digital,
landing page, blogs, social midia, videos, e-mails, funil, anuncios e varios
outros assuntos importantes dentro do marketing de afiliados, mas raramente
vejo um desses profissionais falando de copywriting, comunicagao assertiva,
marketing de diferenciagao, que sdo assuntos ainda mais importantes do que
qualquer um desses outros. **

Tenho percebido que existe uma caréncia muito grande dentro do marketi...
Ver mais

© Amei @ Comentar # Compartilhar

OO’ Voce, Jonatas Lopes, Cezar Martins e outras 34 pessoas

Ver mais 1 comentario

Ricardo Santos Isso mesmo... ‘g
a»’ Curtir - Responder - @ 1 - Ontem as 04:29

Leandra Soares Oi Jorddo. Tenho bastante material de copy liberado no site
http://www.comuniquefirst.com.br/
Aqui no Facebook a fanpage & Copywriting e Persuasdo com Leandra Soares e no
Instagram @leandra.soares... Ver mais

First — Comunicacao inteligente

Copywriter ainda & um assunto relativamente novo para
muitos empreendedores. Leandra Soares € uma. ..

COMUNIQUEFIRST.COM.BR

Curtir - Responder - Remover prévia - Q) 4 - Ontem as 07:22

& Cesar Martins http://www thegaryhalbertletter.com/

The Gary Halbert Letter
The Gary Halbert Letter. The most valuable website on the Internet.
THEGARYHALBERTLETTER.COM

Curtir - Responder - Remover prévia - Q 1 - Ontem as 12:08

' Luan Ferreira Coloca marketing viral nessa lista de "desconhecidos" também. &
Curtir - Responder - @ 1 - Ontem as 23:14
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Como falei anteriormente, é o tipo de comunicagao que vocé faz na internet que
atrai 0 seu avatar, 0 seu comportamento nas redes sociais pode atrair ou afastar
seus possiveis clientes, por isso, tenha isto como primordial no seu negaocio.

Talvez vocé seja uma pessoa eclética, gosta de varios assuntos, vive curtindo,
comentado e compartilhando tudo que aparece no seu feed de noticia, mas se vocé
realmente deseja atrair pessoas interessadas nos produtos e servicos que vocé
promove, eu recomendo que use um perfil profissional para falar do seu nicho.



Modelo de Copy

Existe um modelo de copy extremamente basico e que funciona perfeitamente,
inclusive, muitos Experts do marketing americano usam e recomendam.

A primeira frase vocé deve focar no desejo do seu avatar e pode usar o gatilho do
tempo e dor para receber o "SIM" mental dele.

e EXx 1: Vocé gostaria de aprender como perder até 20 quilos em apenas 3
semanas, sem ter que fazer dietas malucas?

e EX 2: Vocé gostaria de aprender como gerar muito trafego para seu blog, sem
gastar com anuncios ou passar meses estudando SEO?

A segunda frase vocé deve focar na dor do seu avatar e pode usar o gatilho da
objecao para conectar e deixar 0 avatar propenso a sua comunicacao.

e Ex 1: Infelizmente muitas pessoas comecam a fazer dietas malucas, se
matam com treinamentos pesados, emagrecem e depois dobram o peso ou
ficam no efeito sanfona.

e Ex: E fato que, milhares de afiliados gastam muito dinheiro com antincios ou
passam meses estudando técnicas de SEO, tentando gerar trafego, mas nao
conseguem gerar trafego suficiente para seu projetos e acabam desistindo.

A terceira frase vocé deve enfatizar o objetivo alcancado e explorar o prazer pos
conquista, deixando o avatar se imaginar com o desejo alcancgado.



Ex 1: Se isto faz sentido para vocé, a pergunta que eu quero lhe fazer é:
Quantas vendas vocé faria por dia gerando pelo menos 3 mil visitas por dia no
seu blog com este novo método?

Ex 2: Se isto faz sentido para vocé, a pergunta que eu quero lhe fazer é:
Como vocé se sentiria com 20 quilos a menos apos as 3 semanas praticando
este novo método?

No terceiro paragrafo vocé ja pode fazer o calltoaction e adicionar o link.

Ex 1: Clique aqui e assista este video gratuito.
Ex 2: Para conhecer o método, CLIQUE AQUI!

Muitas pessoas quando usam esta copy param aqui, pois, acreditam que depois do
link ndo deve vir mais nada, no entanto, vocé pode adicionar mais 1 ou 2
paragrafos justificando a copy adicionando o gatilho da autoridade se ficar um
pouco agressiva.

Ex 1: Este novo método para emagrecer rapido foi desenvolvido pelo
nutricionista americano Dr. Jord&o Felix, testando em 1.376 pacientes com
sobrepeso e obesos e funciona porque usa a técnica da reeducacao
alimentar.

Ex 2: Este novo método para geracao de trafego rapido foi desenvolvido pelo
especialista em otimizac&o Jordao Felix, credenciado no Google Partner e
certificado no Google AdWords e funciona porque usa o PA e DA como
principal fator de ranqueamento ao invés das keywords.

Como ficariam esses exemplos de copy:

Ex 1: Vocé gostaria de aprender como perder até 20 quilos em apenas 3 semanas,
sem ter que fazer dietas malucas?



Infelizmente muitas pessoas comecam a fazer dietas malucas, se matam com
treinamentos pesados, emagrecem e depois dobram o peso ou ficam no efeito
sanfona.

Se isto faz sentido para vocé, a pergunta que eu quero lhe fazer €: Como vocé se
sentiria com 20 quilos a menos apoés as 3 semanas praticando este hovo método?

Cligue aqui e assista este video gratuito

Este novo método para emagrecer rapido foi desenvolvido pelo nutricionista
americano Dr. Jordao Felix, testando em 1.376 pacientes com sobrepeso e obesos
e funciona porque usa a técnica da reeducacao alimentar.

Ex 2: Vocé gostaria de aprender como gerar muito trafego para seu blog, sem
gastar com anuncios ou passar meses estudando SEO?

E fato que, milhares de afiliados gastam muito dinheiro com antincios ou passam
meses estudando técnicas de SEO, tentando gerar trafego, mas ndo conseguem
gerar trafego suficiente para seus projetos e acabam desistindo.

Se isto faz sentido para vocé, a pergunta que eu quero lhe fazer é: Quantas vendas
voceé faria por dia gerando pelo menos 3 mil visitas por dia no seu blog com este
novo método?

Para conhecer o método, CLIQUE AQUI

Este novo método para geracao de trafego rapido foi desenvolvido pelo especialista
em otimizac&o Jordéao Felix, credenciado no Google Partner e certificado no Google
AdWords e funciona porque usa o PA e DA como principal fator de ranqueamento
ao invés das keywords.



Simples, direto e funcional, usada por varios Experts americanos, e vocé pode
testar no seu projeto online, seja no Facebook ou no e-mail marketing.

Como vender usando a curiosidade

O gatilho da curiosidade ativa um processo poderoso no cérebro, normalmente ele
abre uma janela de pensamento incompleto na pessoa, e nosso cérebro fica com
essa janela aberta até que a informacao que esteja faltando seja completada.

Este gatilho mental torna-se ainda mais poderoso quando esta aliado a uma
polémica. Quando vocé afirma algo controverso, desperta o interesse das pessoas
imediatamente.

Segundo a teoria do intervalo de informacéo, criada por George Loewenstein,
guando temos uma lacuna entre o que sabemos e 0 que queremos saber, SOmos
motivados a buscar informacgodes.

O gatilho da curiosidade é o melhor gatilho mental para levar uma grande
guantidade de pessoas interessadas em resolver determinado problema até a
pagina de vendas.

A Unica coisa que vocé precisa fazer € se afiliar aos infoprodutos e comecar a criar
postagens intrigantes no Facebook para despertar o interesse do avatar.

Exemplo:

Esta é a Unica técnica para vender infoprodutos que funciona com blogs, minisites,
videos, anuncios, e-mail marketing, grupos no Facebook, fanpage, ou em qualquer
lugar que tem pessoas, por isso, se vocé € um afiliado e deseja multiplicar suas
vendas por diversos lugares, vocé precisa aprender e praticar esta técnica
sensacional.



Aprenda Aqui: (https://goo.gl/QVIgHF)

CUIDADO! Vocé pode ficar viciado em vendas.

Esta postagem pode até parecer simples, mas contém alguns gatilhos mentais
incluindo o mais importante que é o gatilho da curiosidade, uma vez que para a
pessoa saber qual é a técnica, ela precisa clicar no link e ir a pagina de vendas.

A grande sacada € nunca falar do que se trata e sempre deixar uma lacuna nas
postagens para as pessoas interessadas sobre aquele assunto clicar no link e ser
redirecionada até a pagina de vendas, uma vez que é la que a conversao acontece.

O tipo de postagem precisa ser direcionado ao avatar do produto e nao aleatoria,
pois, 0 importante sdo cliques de pessoas interessadas por aquele assunto
especifico, por isso, este exemplo foi direcionado para afiliados.

Exemplos:

Para atrair pessoas interessadas em trabalhar com SEO:

Se voceé falar que blogs sé&o 6timos para vender sem gastar dinheiro com anuncios,
apenas atraindo milhares de visitas por dia do Google, vocé atrai pessoas
interessadas em trabalhar com blogs (SEO) e que ndo querem pagar por anincios.

Para atrair pessoas interessadas em trabalhar com andncios:

Se vocé falar que trabalhar com blogs € bom, mas retarda o retorno financeiro, €
trabalhoso, exige tempo, conhecimento em SEO, que o ideal para gerar receita
online em menos tempo é usar anuncios assertivos no Facebook, vocé atrai
pessoas interessadas em anunciar e que ndo querem perder tempo criando blogs.


https://goo.gl/QV9qHF

Vocé nao esta mentido, pois, cada método tem suas vantagens e desvantagens e
VOCE esta apenas usando a comunicacao persuasiva para explorar mais a dor do

gue o prazer, ou seja, mostrando mais as desvantagens do que as vantagens do

método.

Sua comunicacgao atrai o avatar ideal

Depois de atrair esta audiéncia, vocé pode usar o audience insights e ver os
detalhes do avatar, como por exemplo, sexo, idade, gostos pessoais, renda familiar
etc, e criar anuncios voltados as dores, desejos e objecao deste avatar ideal.

E 0 mesmo procedimento quando trabalhamos com blogs e minisites e criamos
artigos de conversédo de acordo com o momento do avatar, ou seja, para qual nivel
do funil aquele conteudo persuasivo esta sendo criado.

Vender na internet pode ser facil ou dificil, rapido ou demorado, divertido ou
estressante, tudo depende da comunicagdo que usamos para atingir determinado
avatar.

Confira abaixo mais uma das minhas postagens campeas de vendas usando
apenas o Facebook, o gatilho mental da curiosidade e um pouco de storytelling.

Exemplo:

Eu sou do tipo que so6 acredito vendo, com provas reais e se vocé também é assim,
vai gostar do que irei te mostrar agora.

O ano passado, muitas pessoas me perguntaram se existia alguma forma de
vender mais rapido na internet, sem ter que investir dinheiro em cursos e
ferramentas caras.


https://www.facebook.com/ads/audience-insights/

Eu passei a metade do ano estudando sobre copywriting, € programacao
neurolinguistica para criar algo extremamente funcional que fosse capaz de fazer
afiliados conseguirem vender mais rapido sem grandes investimentos.

Finalmente criei um material Unico na internet capaz de fazer qualquer pessoa
vender extremamente rapido, em menos de 24 horas, mesmo sem blog, sem listas,
sem fazer anuncios e usando apenas as midias sociais.

Sim, eu sei que parece muito bom para ser verdade, por isso, fiz questao de
disponibilizar este material para alguns afiliados testarem, e os resultados vocé
pode conferir no link abaixo.

Confira AQUI: (https://goo.ql/QVIgHF)

Perceba que em nenhum momento eu falo do produto ou preco, pois, é algo
insignificante quando usamos técnicas de copywriting para vender através de textos
simples e persuasivos nas redes sociais.

Para vocé comecar a vender na internet, vocé néo precisa contratar hospedagem,
comprar dominios, criar blogs, criar videos, fazer anuncios pagos, pois, 0 Unico
requisito para levar as pessoas interessadas em determinada solucéo até a pagina
de vendas chama-se copywriting.

Esta € uma das técnicas que eu mesmo uso em minha Fanpage e no meu perfil do
Facebook para gerar varias vendas diarias, apenas com textos persuasivos usando
o gatilho mental da curiosidade e levar o avatar até a pagina de vendas do produto.

Confira este outro exemplo de postagem no Facebook:

Quando vocé comeca a empreender online é dificil e complicado, mas com o
passar do tempo parece que tudo se torna mais facil, no entanto, as coisas
continuam a mesma coisa, € Vocé que se torna mais profissional e compreende que


https://goo.gl/QV9qHF

algumas coisas funcionam melhor e outras nem tanto, como por exemplo, esta
técnica simples para vender todos os dias na internet. (https://goo.gl/QV9gHF)

No inicio s6 queremos montar um negdcio, estruturar um projeto, mas depois de
varios meses sem resultados comecamos a buscar falhas, erros e acabamos
compreendendo que, ndo adianta ter uma megaestrutura se ndo conhecemos as
melhores técnicas de vendas.

Se vocé ja tem um projeto montado, vive escrevendo artigos, mandando e-mails,
produzindo videos, gastando dinheiro com anuncios, e as vendas nao acontecem,
pode acreditar, falta algo crucial no seu negocio e vocé pode resolver este pequeno
problema ainda hoje e comecar a vender muito mais na internet.

Aqui esté a solucéo: (https://goo.gl/QVIgHF)

E assim que eu vendo todos os dias na internet.

Perceba que em todas as minhas postagens no Facebook, independente serem na
fanpage, perfil ou nos grupos que participo, eu exploro mais a dor do que o prazer,
pois, € muito mais facil conectar com a dor do que explorando o prazer do avatar.

Exemplos:

Ao invés de escrever:

Vocé gostaria de aprender como vender todos os dias?

Escreva:

Este método é para quem tem dificuldade de vender!


https://goo.gl/QV9qHF
https://goo.gl/QV9qHF

Entre a dor e o prazer, as pessoas preferem abandonar a dor do que sentir 0
prazer, por isso, nas suas postagens procure focar antes na dor e depois no prazer
do avatar e oferecer a solugcéo para este problema.

O foco desta estratégia usando o gatilho mental da curiosidade € levar o maior
namero de pessoas até a pagina de vendas, pois, se a pagina de vendas estiver
bem estruturada, com um bom copywriting a probabilidade de vendas é
extremamente alta.

Vocé nao consegue vender um produto bom com um discurso ruim, mas consegue
vender um produto ruim com um discurso bom, por isso, use 0 copywriting com
sabedoria, pois, uma boa copy € capaz de vender até gelo para esquimé, logo, use
0 poder do copywriting para oferecer solucbes que podem realmente ajudar as
pessoas.

Vocé nao precisa de muito trafego para vender se conhece as técnicas de
persuaséo, na verdade, vocé nem precisa de trafego, como expliquei acima,
apenas um post com uma boa copy no Facebook ja é suficiente para vocé vender.

Mesmo que vocé seja um mestre em SEO ou invista 100 mil em andncios no
Facebook, se a copy € ruim, vocé so vai gastar tempo e dinheiro, por isso, se vocé
realmente deseja vender muito na internet, precisa obrigatoriamente aprender e
usar a comunicagao persuasiva a seu favor.

Quem sabe disso vende muito na internet, mesmo com pouco trafego e até sem
blog, sem dominio, sem hospedagem, sem anuncios, sem e-mail marketing, sem
nada, quem ainda nao sabe tem dificuldade de gerar vendas.

Quanto mais vocé aprender sobre copywriting, comunicacao persuasiva,
programacao neurolinguistica, gatilhos mentais e objec6es que impedem o
fechamento da venda, mais vocé consegue vender online e ganhar dinheiro.



O Roteiro da Copy

Dependendo do seu nicho, ndo ha necessidade de usar todos os passos, gatilhos e
sentimentos, por isso, figue a vontade para retirar algo e adaptar para sua persona.

Este € um exemplo de uma copy para vender o meu produto, e vou usar varios
gatilhos mentais, e trazer sentimentos l6gicos e emocionais para persuadir o lead
comprar.

E importante frisar que, o importante s&o os gatilhos usados durante o processo da
copy, ou seja, cada gatilho em sua ordem para gerar determinado sentimentos no
processo.

O ponto crucial de qualquer copy, seja em blogs, minisites, e-mails, videos e
anuncios é a headline, ou seja, o titulo, por isso, procure gerar muita curiosidade no
titulo para conseguir mais leitores ou telespectadores.

Comece fazendo uma PROMESSA extremamente tentadora, algo que seja o maior
beneficio do produto que vocé promove. (Nao gere objecbes falando da dificuldade,
tempo, investimento ou algo assim), pois, o que realmente importa € o beneficio do
produto e os resultados que ele trara para quem aplicar o método, seja ele qual for.

Ex: Eu vou te mostrar neste pequeno e-mail/artigo/video um método simples e
extremamente eficiente que eu mesmo usei para vender milhares de produtos na
internet, e que me ajudou a gerar quase 1 milhdo de reais em vendas.

Agora que vocé ja fez a promessa, € hora de se APRESENTAR ativando o gatilho
da AUTORIDADE, e se vocé ainda nédo tem autoridade no seu nicho, pode usar a
AUTORIDADE DO DONO DO PRODUTO que vocé esta promovendo.



Ex: Se vocé ainda ndao me conhece, meu nome € Jordao Felix, sou Consultor em
Marketing Digital e Copywriter Profissional, trabalho desenvolvendo técnicas e
estratégias eficientes para pequenos e medios empreendedores.

Eu, juntamente com meus clientes, ja tive resultados extraodinarios na internet e
geramos juntos alguns milhdes de reais apenas vendendo infoprodutos, e tudo isso
usando este método que vou Ihe mostrar agora.

Agora vocé vai EXPLORAR O PROBLEMA do seu avatar, mostre que vocé
conhece esta DOR, que ja esteve no lugar dele e sabe exatamente os sentimentos
gue ele tem em relacéo a isto para ativar o sentimento de ESPERANCA.

Ex: Eu sei como é dificil e desmotivador usar minisites, blogs, videos, e-mails, e até
anuncios pagos tentando vender e ndo conseguir gerar resultados suficientes, pois,
eu também ja passei por isto.

Sei exatamente o sentimento que é gastar tempo e dinheiro com algo que néo gera
0s resultados que desejamos, por isso, eu aprendi um método para exterminar de
uma vez por todas, o problema da falta de conversao em vendas e ainda multiplicar
meus resultados em varios canais digitais.

Agora voceé vai criar a conexdo com o avatar através de uma pequena HISTORIA
para ativar o gatilho da jornada do herdéi, mostrar que vocé passou pelo problema,
buscou ajuda, encontrou a solucdo e conseguiu mudar o quadro do seu negécio
apos comecar a aplicar algo extraordinario.

Ex: No final de 2015 eu percebi que, por mais que eu gastasse todo o meu tempo
escrevendo em blogs, gravando videos, enviando e-mails, e fazendo anuncios no
Facebook, as minhas vendas eram tdo poucas que no final, eu estava gastando
mais dinheiro do que ganhando com meu negdcio.

Foi a partir deste ponto que parei literalmente de seguir os que sé&o considerados
Experts aqui no Brasil, e comecei a buscar referencias la fora, e aprendi muitas



coisas em relacdo a vendas online com varios especialistas, como por exemplo,
Ryan Deiss, Eben Pagan, entre varios especialistas em vendas.

Seguindo o marketing americano eu percebi que, vender pode ser algo simples
guando usamos o0 proprio sentimento da nossa persona, ou seja, quando
trabalhamos as palavras e frases corretas que conectam com nosso cliente ideal.

Hoje em dia, eu e meus clientes ndo temos mais problemas em vender na internet,
pois, quando desenvolvemos algum material de vendas, seja com blogs, minisites,
e-mails, videos ou anuncios, sabemos exatamente quais palavras precisamos usat,
dentro de determinado contexto para vender determinado produto, seja ele fisico ou
digital.

Agora voceé fala da SOLUCAO, ou seja, do produto que vocé vai ofertar, mas de
uma forma que a persona entenda que vocé ndo esta s6 querendo vender e sim
tentando ajudando ele a resolver o problema que tem, assim, como conseguir
atingir o prazer ou desejo que ele sempre quis.

Ex: Foi justamente por isso e para ajudar a maior quantidade de afiliados no Brasil,
gue eu criei um material fantastico em PDF, onde selecionei as melhores palavras,
frases e gatilhos mentais mais usados pelos maiores especialistas em vendas
online, os quais ja geraram juntos centenas de milhdes de dolares e dezenas de
milhdes de reais no Brasil.

Neste PDF unico, eu compartilhei as melhores palavras, frases, e-mails e
comportamentos persuasivos que eu uso em meus negocios para vender todos 0s
dias na internet, e faturar alto, e muitos dos que ja tem acesso a este material apos
aplicar tiveram uma transformacéao radical em seus negocios.

Agora vocé PROVA falando de algumas pessoas que ja adquiriram o produto,
aplicaram e conseguiram gerar resultados, e pode ser em palavras, imagens e
principalmente em videos.



Ex: Nao leve somente minha palavra em consideracéo, abaixo vocé pode conferir o
gue outros afiliados que ja possuem este material estdo dizendo desta nova
experiéncia em seus negoécios apos aplicar o metodo:

“‘Este PDF veio para transformar qualquer projeto. Eu usei as técnicas na minha
fanpage e em apenas 3 dias eu realizei 21 vendas.” ~ Magali Duarte.

“‘Eu estava com dificuldade de gerar trafego e baixa converséo, e depois de aplicar
as técnicas do PDF, eu consigo gerar mais trafego, capturar mais leads e
convencé-los a comprar.” ~ Mateus Victor.

“Fiz um post na fanpage e em seguida recebi um e-mail informando que foi gerado
um boleto. Apos aplicar o método do PDF eu realizei muitas vendas como nunca
tinha realizado antes.” ~ Teresa Tavares.

“Este PDF foi um divisor de aguas no meu negaocio, eu comecei a vender muito
mais depois que comecei a entender o que € copywriting e como usa-lo a favor do
nosso negocio.” ~ Fabio Canals.

Agora vocé VALORIZA o produto e ESCALA O PRECO para quando for revelado o
preco original, a persona possa perceber que o produto vale muito mais do que o
preco que esta sendo cobrado por ele.

Ex: Talvez vocé esteja se perguntando: Este PDF deve custar o olho da cara, uma
vez que o Jordao descobriu o codigo de vendas e quem ler e aplicar € capaz de
gerar milhdes de reais através da internet.

Calma, realmente o valor deste PDF nao tem dinheiro no mundo que pague, pois,
se eu fosse cobrar pelos 2 anos de estudos, testes e milhares de horas analisando
cada palavra, frase e sentimentos, sem falar nos resultados que muitos dos meus
clientes conseguem gerar apés aplicar o que ensinei, eu poderia cobrar mais de 2
mil reais por essas informacgdes privilegiadas.



Apoés vocé escalar o preco e gerar valor no produto, agora vocé pode relevar o
PRECO OFICIAL junto com o beneficio do produto para gerar emoc¢ao de compra
imediata.

Ex: Fique tranquilo que a minha intencdo aqui € realmente ajudar milhares de
afiliados a conseguirem vender todos os dias na internet e ter o prazer que eu e
muito dos meus clientes temos ao abrir o e-mail e ver varias mensagens de vendas
realizadas, por isso, 0 preco ndo sera uma objecéo.

Eu estou disponibilizando este material Unico e sensacional que vem mudando a
vida e 0s negocios de varios afiliados na internet por apenas R$ 127,00, ou seja, 0
preco de uma pizza grande com refrigerante aqui no centro de Sao Paulo.

Sim, eu poderia cobrar pelo menos R$ 497,00 que € o preco que geralmente
produtores cobram por produtos que ajudam afiliados, e também o preco que eu e
varios dos meus clientes achamos junto por este material revelador, mas eu quero
realmente ajudar a maior quantidade de afiliados no Brasil a venderem mais na
internet, por isso, que estou disponibilizando este material quase de graca.

Agora vocé faz a CHAMADA PARA ACAO (Call To Action) e explica 0 PROCESSO
DE COMPRA, passando simplicidade e seguranca para sua persona nao sentir
medo de comprar.

Ex: Para vocé adquirir este PDF agora é bem simples, basta clicar no link abaixo e
vocé serd redirecionado a plataforma de comercializacédo de produtos digitais da
Hotmart, que tem um dos sistemas mais seguros de compras online e conta com
criptografia avancada, onde vocé compra com maior rapidez e seguranca, e pode
usar cartdo de crédito, uma conta PayPal ou até mesmo boleto bancério.

Para Adquirir o E-Book Copywriting, CLIQUE AQUI!



Agora que vocé ja fez a chamada e explicou o processo de compra, vocé pode
gerar uma ESCASSEZ para acelerar a decisdo que sua persona ja tomou
mentalmente.

Ex: E importante salientar que, pelo sucesso que o E-Book Copywriting esta
fazendo na internet, ele ja teve seu preco aumentado 5 vezes, e a qualquer
momento pode ter uma nova alteracdo no preco, por isso, garanta a sua copia
ainda hoje e nao corra o risco de pagar mais caro no PDF.

Agora vocé GERA VALOR no produto oferecendo BONUS e aumentando assim o
valor percebido pela sua persona, eliminando a objec&o de preco que € uma das
principais objecGes na hora que as pessoas decidem comprar algo.

Ex: Como eu sei que a maioria dos afiliados tem sites, blogs e minisites, eu preparei
alguns bonus PREMIUM sensacionais e exclusivos para ajudar ainda mais os
afiliados que desejam melhorar seus resultados online.

Vocé Vai Receber Esse PACOTE DE BONUS...

Tema PREMIUM Conversion WP

O Tema Conversion WP € voltado para a conversao e otimizado para SEO, ele
conta com diversas funcionalidades PREMIUM como widgets que facilitam a vida
de quem administra o site. O Tema Conversion WP custa R$127,00 e sera seu
gratuitamente.

Plugin Squeeze WP PREMIUM

Squeeze WP é um plugin que Ihe permite criar paginas de captura em 2 minutos.
Com ele vocé cria paginas com um visual fantastico e sem saber programacéao. O
Plugin Squeeze WP custa R$197,00 e sera seu gratuitamente.



EBook Hotmart Experts

O E-Book Hotmart Experts ensina como criar um projeto online de sucesso,
aplicando as estratégias que o proprio Jordao Felix usa para criar novos projetos. O
E-Book Hotmart Experts custa R$67,00 e sera seu gratuitamente.

Agora que voceé ja agregou valor no produto oferecendo bonus, vocé pode falar da
GARANTIA, tirando todo o risco da persona e trazendo para o dono do produto.

Ex: Ao adquirir o E-Book Copywriting vocé recebera 7 DIAS DE GARANTIA SEM
RISCO para ter acesso a todo contetido, baixar todos os BONUS, e se por
QUALQUER MOTIVO vocé decidir que esse material ndo é exatamente o que
VOCE PRECISA, basta enviar 1 e-mail e farei o reembolso de 100% do valor
investido, cada centavo, e nés ainda continuamos amigos.

Agora vocé pode ELIMINAR AS OBJECOES falando do suporte, implementacéo, e
de pessoas que adquiriam, aplicaram e tiveram éxito, mesmo com situacdes
adversas.

Ex: Além de tudo que ja foi explicando neste post/e-mail/video, ao adquirir o E-Book
Copywriting vocé ganha o acesso ao meu grupo supersecreto no Facebook, onde
retiramos duvidas, compartilhamos informacdes exclusivas sobre técnicas e
estratégias de vendas online e fazemos duas lives ao vivo por semana para
eliminar qualquer dificuldade que possa surgir.

Agora por ultimo, faga novamente a CHAMADA PARA ACAO (Call To Action) e
finalize a copy com gatilho da COMUNIDADE.

Ex: Se vocé entendeu o poder dessas informacgdes que estou compartilhando com
VOCE, e percebeu que o E-Book Copywriting € o que vocé realmente precisa para
transformar o seu negdcio online e comecar a vender todos os dias, clique no link



abaixo, adquira este material, baixe os bdnus, entre em nosso grupo secreto e
junte-se a milhares de afiliados inteligentes que estdo usando o copywriting para
vender todos os dias de forma simples e eficiente.

Para Adquirir o E-Book Copywriting, CLIQUE AQUI!

Esses sdo os 17 passos fundamentais e cruciais na criacao das melhores copys
gue vendem produtos de ticket baixo, médio e alto, e vocé pode té-los como base
para criar suas copys poderosas, adaptar para seu nicho e vender muito online.

Promessa;
Apresentacao;
Autoridade;
Problema,;
Esperanca;
Historia;
Solucgéo;
Prova,
Escala;
Preco;
Processo;
Chamada,
Valor;
Bonus;
Garantia;
Objecdes;

Comunidade;



Estratégia no Facebook

Leia com calma para entender e faca exatamente como eu vou explicar passo a
passo, sem tentar tomar atalhos, e sempre controlando a ansiedade, pois, esta
estratégia esta fazendo centenas de afiliados venderem todos os dias, mas tem que
ser feita com calma para nao correr o risco de bloqueio no Facebook.

Passo 1: Escolher um infoproduto de ticket baixo, algo em torno de no maximo
R$97,00, e que tenha uma boa pagina de vendas contendo um roteiro de uma boa

copy.

Passo 2: Criar 2 perfis no Facebook relacionado ao produto que vocé promove, ou
seja, se voceé vai promover produtos sobre emagrecimento, crie 2 perfis de mulher
para ter melhor aceitacdo, engajamento e resultados.

Configure esses 2 perfis no Facebook, adicionando fotos, capa, descri¢cao,
relacionamento, gostos. Tudo relacionado ao nicho, ou seja, curta algumas paginas
do nicho, compartilhe conteddo informativo sobre este assunto, como por exemplo,
fotos, textos, videos, documentarios, etc.

Passo 3: Entre em varios grupos relacionados ao segmento, e comece a adicionar
pessoas todos os dias usando os 2 perfis no Facebook. Adicione pelo menos 1000
pessoas por dia com cada um dos perfis para fazer logo 5 mil amigos.

Um passo importante € adicionar todas as pessoas que curtem, comentam e
compartilham suas postagens, e também amigos dos seus amigos e de produtores
gue vocé promove, justamente para criar engajamento depois.

Adicione 100 pessoas a cada 3 horas para néo ativar o alerta do Facebook e vocé
ter a sua conta bloqueada por mandar muitas solicitacdes de amizades.



Passo 5: ApOs vocé conseguir ter 5 mil amigos com esses 2 perfis, algo que no
maximo uma ou duas semanas VOceé ja consegue, vocé transforma os 2 perfis em
fanpages para que esses 10 mil amigos virem 10 mil fas, 5 mil em cada uma
fanpage.

Agora vocé quadruplicou as chances de as pessoas visualizarem seu conteudo,
uma vez que vocé tem 2 perfis e duas fanpages, mas ainda ndo acabou, ainda
resta duas estratégias para serem agregadas a esta que voceé ja fez.

Passo 6: Quando vocé transformar os 2 perfis em fanpages, cuide para criar nomes
parecidos, como por exemplo, bolonopote e boloempotes, algo que tenha
coeréncia.

Agora vocé faz a mesclagem das duas Fanpages para ter apenas uma com todos
os fas, ou seja, uma permanece com os fas da outra e uma sera deletada
automaticamente.

Pronto! Agora vocé tem os 2 perfis com 10 mil amigos e 1 fanpage com 10 mil fas,
sé resta comecar a usar a proxima estratégia para gerar vendas todos os dias no
Facebook.

Passo 7: Alimente a sua fanpage com o proprio conteddo do produtor, usando as
paginas dindmicas alternativas, ou seja, vocé esta compartilhando contetdo de
valor através de artigos e videos, mas sao na verdade hotlinks interligados.

Quando compartilhar os links dinamicos na Fanpage, pegue o link da fanpage e
compartilhe nos grupos, desta forma, além das pessoas visualizarem o conteudo
(hotlinks), elas irdo curtir sua fanpage, comentar e compartilhar o contetdo, que na
verdade € um hotlink dinamico.

A partir desse ponto, basta usar as técnicas de copywriting na hora de compatrtilhar
e sua criatividade para gerar cliques e muitas vendas com o Facebook no orgéanico.



Conforme as vendas forem saindo, vocé pega este dinheiro e impulsiona as

postagens que geram mais vendas, mostre para mais pessoas e venda ainda mais
no Facebook.

Esta estratégia vende muito, mas so para quem aplica, por isso, comece a aplica-la
ainda hoje para comecar a vender no Facebook sem pagar por anuncios.



Modelos de anuncios

Confira alguns modelos de anuncios através de textos, imagens e videos no
Facebook que convertem muito, e vocé pode criar anuncios baseados nesses
gatilhos, independente do seu nicho de mercado e ter muito sucesso.

Edilson Prado, Chris Medeiros e outras 48 pessoas curtiram Ana Tex
,:i Ana Tex e Curtir Pagina
i Patr na W

Se vocé ainda ndo usa a internet para atrair potenciais clientes, esta
deixando de fora uma excelente ferramental Neste ebook, ensino como
aumentar o numero de seguidores. Baixe ele gratuitamente aqui:
https://goo.gl/CxC9YF

O jeito SIMPLES de conseguir

+SEGUIDORES para o seu
NEGOCIO

Ebook Gratis: Aprenda a atrair Mais Seguidores para o
seu negocio usando o poder da internet!
Milhares de pessoas ja baixaram esse ebook. Vai ficar de fora?

Saiba mais

00> t comentiios 1 comparihamento (1~
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A Ana Tex fez a promessa explorando o prazer do avatar para conseguir muitos
seguidores no Instagram, além de usar a palavra magica SIMPLES em caixa alta
para destacar o anuncio de um E-Book Gratis. Este tipo de anuncio € para capturar
contatos, enviar o lead para o tripwire e depois vender no funil de e-mail.

Fernando Silva, Jackson Sousa e outras 48 pessoas curtiram Bruno Nogueira
Pinheiro
Bruno Nogueira Pinheiro ol Curtir Pagina
S Datracinad o
: Fdalll inaco 4

Aumentar VENDAS e GANHAR ESCALA é importante para sua empresa?
Se a resposta for "SIM" ignorar este evento podera ser FATAL em 2017 ...

MEGA EVENTO

[ > EMPREENDA

NTEIRAS

WHASHINC TON
ouUVETTO

7,8e9 de JULHO no Transamerica EXPO Center

2000 Mil empresarios reunidos em um evento de ALTO NIVEL com AS MAIORES
AUTORIDADES DO MUNDO nas areas de MARKETING, VENDAS e INTERNET.

EMPREENDASEMERONTEIRAS COM BR Saiba mais

O © Diego Morais e outras 9 pessoas 3 compartilhamento ‘ v

ofe Curtir @ Comentar # Compartilhar

Aqui o Bruno Pinheiro usou a promessa em uma pergunta que automaticamente a
resposta € sempre sim, além de usar o gatilho do medo para as pessoas que
ignorar a chamada. Este tipo de anuncio € diretamente para venda, onde ele passa
um conteudo matando as objecdes e depois faz a oferta do produto.



L= Camila Porto
3 @i Patrocinado - @
Que tal aprender na pratica, através de estudos de caso, como usar o

Facebook para vender mais?

Participe do Workshop Facebook Essencial e saiba como empresas estdo
gerando até 5x mais vendas usando o Facebook (e como vocé pode ter
0s mesmos resultados).

Clique > www.camilaporto.com.br/workshop... Ver mais

PARA OS SEUS NEGOCIOS,

4 A9 DEJULHO - WORKSHOP GRATUITO - AO VIVO

Conheca o método que 5.386 empreendedores aplicaram para multiplicar suas
vendas usando o Facebook.

Saiba mais

Aqui a Camila Porto também usa o gatilho da promessa em uma pergunta que a
resposta interna € sempre sim, além de explorar o desejo do avatar em aumentar
os resultados em 5x através do Workshop gratuito, que serve para engajamento e
vendas, uma vez que se trata de um lancamento externo.



Bruno Xavier, Fernando Silva e outras 48 pessoas Giordano Narada

n‘. Giordano Narada e Curtir Pagina

TRAFEGO. CONVERSAO E METRICAS PARA AFILIADOSI

Criei um grupo GRATUITO no Facebook para quem quer crescer como
afiliado. La dentro vocé tera acesso a material em video e texto, e também
pode fazer suas perguntas sobre o que quiser saber do trabalho de um
afiliado, e tudo isso gratuitamente

CLIQUE NA IMAGEM ABAIXO PARA ENTRAR NO GRUPO EIE3E3

Para Afiliados

TRAFEGO, CONVERSAO E METRICAS - Club Sparta
Para entrar no grupo, Clique no Bot&o

Solicitar agora

o’ )
¢ O -
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Aqui o Giordano Narada usa a promessa oferecendo conteddo exclusivo e gratuito
através de um grupo fechado, e com isso ele gera engajamento com os membros e
faz o langcamento interno e que traz um resultado fantastico, aléem de gerar muita
reciprocidade dos membros, e provas sociais através de depoimentos.



Bruno Xavier, Fernando Silva e outras 48 pessoas curtiram Gustavo Freitas
‘. Gustavo Freitas ol Curtir Péagina
Patrocinado - @

Quer aprender a fazer vendas online?

Quer melhor suas conversées?

Entio venha para o 1° Congresso de Converséo e Vendas. E gratuito até
o dia 7 de julho de 2017.

Garanta sua vaga agora mesmol!

https://querocriarumblog.com br/ccv?src=Facebook

1° Congresso de Conversao e Vendas do Clube do
Marketing Digital

No 1° Congresso de Conversao e Vendas do Clube do Marketing Digital vocé vai
aprender com grandes nomes do mercado como aumentar suas vendas e...

Cadastre-se
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Aqui o Gustavo Freitas usa o gatilho da promessa explorando o desejo do avatar,
para atrair pessoas interessadas em conteudo e informacdes gratuitas, e como é
um congresso gratuito gera muita reciprocidade e vendas para quem nao pode
assistir ao vivo ou mesmo para quem assistiu e deseja vasculhar os videos das
palestras para aprender mais sobre conversdo em vendas online.



Martha Ma Cherry, Jackson Sousa e outras 48 pessoas curtiram Joao Paulo
Pereira

Joao Paulo Pereira ol Curtir Pagina

Patrocinado

¢ Vagas Limitadas!

Ainda da Tempo de Participar da Palestra Online Completa de Como Fazer
seu Primeiro Anuncio de Alta Conversao.

Clique Aqui e Inscreva-se Gratuitamente:
https://app.webinarjam.net/register/29039/8946cd2dae

COMO FAZER SEU
. PRIMEIRO ANUNCIO

'\ NO FACEBOOK

X COM JOAO PAULO PEREIRA

e

Como fazer sua Primeira Campanha de Antncio de Alta

Conversao
A exata estratégia que eu uso para construir Campanhas de Anuncios de Alta
Conversao
APP.WEBINARJAM.NET
OO0 118 11 comentérios 13 compartilhamentos g} v
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Aqui 0 Jodo Paulo usa a escassez no anuncio para chamar atencéo e o gatilho do
desejo para atrair pessoas que querem aprender a usar anuncios profissionais de
alta conversao, e como se trata do WebinarJam, bem provavel que tenha uma
gravacao passando um conteudo de valor e na sequéncia a oferta do produto.



WS Jordao Felix & sentindo-se animado
Publicado por Jordao Felix 6h

Hoje & um dia muito especial... &

Terminei de atualizar o E-Book Copywriting O Guia Inicial e até o final
do dia iremos mandar para a Hotmart e todos que ja adquiriam este
material poderdo baixar esta versao atualizada e ampliada sem
nenhum custo adicional... @

Assim que enviarmos a versao 2.0 do E-Book Copywriting para a
Hotmart iremos atualizar o preco de R$ 76,00 para R$ 127,00, logo,
quem pretende adquiri 0 E-Book pode aproveita e garantir uma copia
antes e todos 0s bdonus incluindo o grupo secreto. &

A versdo 2.0 é uma versdo atualizada e ampliada, ou seja, contém
tudo que a versao 1.0m tem e muito mais técnicas e estratégias de
vendas usando o poder do Copywriting... &

Enfim, este é definitivamente o ultimo aviso antes do upgrade.

Quem quiser aproveitar esta oportunidade, pode usar o link abaixo,
adquirir o E-Book Copywriting ainda com preco antigo e ganhar a
versao 2.0 totalmente de graca e todos os bonus.

Link direto: https://goo.gl/D4cNpB
Tmj... Sempre! @

ebook-copywriting -
RENTABILIZACAO

O eBook Copywriting revela as técnicas de
persuasao aplicadas pelos grandes
empreendedores, tem 117 paginas de
conteudo...

RENTABILIZACAO.COM Comprar agora

P
|

1.646 pessoas alcancadas

e > R$ 86,16 restantes

O Amei 8 Comentar A Compartilhar

007 21 Comentarios mais relevantes ~

Claro que eu n&do poderia terminar sem mostrar um dos meus anuncios, onde o
foco é claramente a escassez explorando o beneficio que € adquirir o E-Book
Copywriting por um pre¢co menor, por isso, fiz questdo de expor o preco ancora e o
preco real no momento do anuncio, mas em 99% das vezes ndo devemos expor o
preco em nossas chamadas, seja ela em qualquer midia digital.



Publicagoes

n Jordao Felix & sentindo-se agradecido

Publicado por Jordao Felix [?]- 21 de junho as 17:13 - 3

Aprenda como vender infoprodutos sem precisar investir em cursos
caros, mesmo que vocé seja iniciante e ainda gerar melhores
resultados do que muitos afiliados experientes que ndo usam esta
técnica em seus negocios.

Aprenda AQUI: https://goo.gl/onPJPr

e A ' &
AR Topr : ’

Como Vender Sem Investir em Cursos Caros

RENTABILIZACAO.COM Saiba mais
14.061 pessoas alcancadas b RS 81,40 restantes
4,9 mil visualizacoes
© Amei @8 Comentar A Compartilhar . -
Q07 54
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M  Escreva um comentario © © @ [

Este é outro anuancio que eu fiz em video, mostrando depoimento de cliente para
gerar credibilidade, focando na promessa e ja quebrando algumas objecfes, como
por exemplo, investir em cursos caros e nao ter experiéncia no marketing de
afiliados, além do gatilho da l6gica de quem nédo usa copywriting.



Enfim, como vocé pode perceber, os maiores Experts em vendas online sem usam
0 copywriting em seus negoécios, seja um artigo de blog, um e-mail, um video ou
nos anuncios pagos, por isso, o copywriting é de longe a técnica principal de quem
realmente deseja ter melhores resultados, seja em trafego, leads ou vendas.



Conclusao

Agora que vocé entendeu o poder do Copywriting, e compreendeu porque alguns
afiliados conseguem vender milhGes de reais na internet, pode comecar a aplicar
em seu projeto e também fazer a diferenca no marketing de afiliado.

Comece pelo comeco, entendendo o seu publico-alvo, conhecendo o seu avatar,
guais sdo suas dores, seus problemas, e quais produtos ou servicos irdo ajuda-lo
de forma que ele compre, fique satisfeito e fale bem de vocé por ter mostrado a
oportunidade.

Monte suas paginas de capturas através da Leadlovers, que € de longe uma das
melhores ferramentas de automacao, mas se voceé ja trabalha com outras
ferramentas, pode usa-las sem problema.

Crie a sua oferta irresistivel, monte seus funis de vendas, usando as técnicas de
persuasdo ensinadas neste e-book, use e abuse dos gatilhos mentais, mostre o
problema e foque na solucdo do mesmo, quebrando as objecGes do avatar para
gerar mais vendas.

Independentemente do que for fazer, e onde for fazer, antes pense no Copywriting,
seja em um artigo no blog, uma postagem no Facebook, um e-mail broadcast ou
follow-up, um video no Youtube ou uma publicacédo no Instagram, tudo deve ter um
propdsito, um significado para seu avatar.

A sua comunicacgao precisa ser unica e exclusiva para seu publico-alvo, fale
diretamente para seu avatar, o0 motive a conhecer o que vocé estd mostrando,
acessar suas paginas, cadastrar o e-mail ou simplesmente conhecer o produto.


http://hotmart.net.br/show.html?a=E3321410E&src=ebook

Perca algum tempo desenvolvendo sua headline perfeita, coloque-a em teste com
outras, observe qual tem maior conversédo, qual atrai mais pessoas, e use o poder
da comunicacéo persuasiva para atrair milhares de pessoas interessadas em
resolver um anico problema.

Milhares de afiliados que ja aplicaram as técnicas e estratégias compartilhadas
neste E-Book estdo gerando 6timos resultados com seus projetos, por isso, se vocé
aplicar o que foi ensinado, independente se vocé é um afiliado iniciante ou
experiente, vocé também vai conseguir vender muito na internet.
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